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de Ja Republica es nombrade por las dos Camaras del Congreso Federal (articu-
los 218-222).

Caomo apéndice, el profesor Castro incluye dos capitules de legislacién
comparada, tomados de la obra del tratadista italiano Francesco Siracusa sobre
Il Pubblico Ministero, que el mtsmo autor reconoce poseen sélo interés hist6-
rico, y si bien este apéndice puede tener alguna utilidad en ese sentido, nos
atrevemos a formular la recomendacién de que, en una préxima edicion deben
actualizarse los datos respectivos, debido a la dinamica cvolucién de la insti-
wcion en los ordenamientos juridicos de nuestra época.

Quedan muchas reflexiones, st no en el tintero si en la maquina de escri-
bir, sobre un tema inagotable vy de enorme trascendencia, respecto el cual to-
davia queda mucho por decir, particularmente en nuestro pais,

Todo lo antericr nos lleva -a recomendar la lectura del cuidadoso estudio,
preciso y claro como todos los del autor, de este nuevo libro del profesor Cas-
tro, que en los dltimos afios ha realizado varias aportaciones importantes a la
bibliografia juridica mexicana, que por fin parece despertarse de su letargo.

Héctor Fix-ZaMupio

FajNzyLBERG, Fernando y MarTiNEz Tarraco, Trinidad. Las empresas tras-
nacdonales. Expansion a nivel mundial y proyeccidn en la industria mexicana.
Fondo de Cultura Econdmica, México, 1976, 423 pp.

El volumen que presentamos de los economistas Fajnzylberg y Martinez,
constituye parte de una investigacion de mayor aliento que s¢ realizé en Méxi-
co en relacién a las empresas trasnacionales. Se trata de un detenido estudio
que comprende dos secciones. Las variables internacionales que determinan el
comportamiento de las empresas trasnacionales centradas esencialmente en los
Estados Unidos, Japén, el Mercade Comtan Europeo y, subalternamente, los
paises socialistas, y las maltiples relaciones y efectos en la América Latina.
Metodoldgicamente, los autores utilizan la expresién trasnacional como empre-
sas cuyo origen, direccidén y propiedad corresponde a residentes de un pafs des-
arrollade de economia de mercado y que realizan actividades productivas a es-
cala internacional. Esto es, siguen la tesis correcta que distingue dichas em-
presas de las multinacionales que se disefian en el marco del Acuerdo de Car-
tagena y del SELA.

En la segunda parte, sc analiza con una profusién de datos empiricos la si-
tuacion concreta de las empresas trasnacionales en el contexto de la industria
mexicana, concluyendo los autores que el comportamiento global explicado a
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niveles de la economia internacional se presentan con perfiles propics y espe-
cificos cn la economia de Méxice.

La emergencia de fas empresas trasnacionales estd ligada a paises europeos
won mercados internos reducidos, En efecto, Bélgica y Suiza son los paises que
tienen el porcentaje mis alto de filiales con anterioridad a la primera Guerra
Mundial. Es en el periodo posterior a la Segunda Guerra cuando los Estados
Unidos expanden su influencia econdmica y estructuran relaciones de interde-
pendencia mds sélidas. Es la época en que ¢l 629 de las filiales que acthan
en nuestro tiempo aparecen en la economia internacional y en que la economia
cutopea y japonesa comienzan a competir con la de Estados Unidos en los
mercados internacionales. Recuérdese que hastz los sesentas las empresas nos-
teamericanas conforman los sujetos que hegemonizan en capitales y tecnologias
y que provocan parte de la desnacionalizacién de la industria latinoamericana.
Sin embargo, en el Gltimo quinquenio se establecen mas de la mitad de las
tiliales actuales de las trasnacionales de Alemania (539%), Francia (67%),
Bélgica (53%), Holanda (55%), y Japén (62%).

Un indicador relevante que entrega este volumen es que las preferencias
de localizacion de filiales en relacion a los paises receptores depende de facto-
res de politica internacional y de los niveles de ingresos por habitantes. Es
decir, el 709 de las filiales de empresas trasnacionales europeas estin radica-
das en economias que tienen un ingreso superior a los $US. 1200 por habitan-
te. Esta tendencia a preferir mercados de ingresos altos ha llevado a concen-
trar la actuacién dec estas empresas en Jos mismos paises desarrollados tal vez
cen la sola excepcién de Japén. Los Estados Unidos mismos han concentrado
sus filiales en el caso de América Latina en México y Eurepa y en menor medida
y, compitiendo con algunos paises europeos, en Argentina y Brasil. El caso de
Japon es sin embargo, elocuente, pues luego de saturar los metcados de Asia
ha optado por diversificar sus inversiones y empresas hacia la Amgrica Latina
y Europa.

Uno de los mecanismos que mds utilizan estas empresas cn materia de pe-
netracién internacional es a través de Ja adquisicion de empresas locales. Este
mecanismo ofrece riesgos minimos y ascgura mercados eliminando precisamen-
te a los competidores preestablecidos. El poderio tecnolégico actia como un
factor que sin duda ayuda a lograr costos de adquisicién mas bajos y conve-
nientes ante ¢l empresario nativo. Se comprucba, ademis que este mecanismo es
mis frecuente en las economias desarrolladas que en las dreas periféricas, pues-
to que €l partir de cero en los primeros es un riesgo mayor que ¢l establecer
uva nueva planta en un pais subdesarrollado y de tecnologia artesanal y atrasada.

Preocupacién especial para los autores es la incidencia de las empresas tras-
nacionales ¢n el comercio internacional y como su gravitacién y poderfo ha ve-
nido a deteriorar y erosionar la presencia hegemédnica de los Estados, hasta
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ayer sujetos univocos de las relaciones internacionales y al efecto expresan con
razén: “La magnitud que han alanzado, el ritmo de crecimiento que las ca-
racteriza y las estrategias globales que orientan la accién de las empresas tras-
nacionales erosionan la funcién hegemdnica de los Estados en la medida en
que en ciertas dreas, se convierten en agentes centrales de decision en a asig-
nacién de recursos a nivel nacional e internacional” (pig. 61).

Un factor decisivo emergente en el comercio internacional contemporineo
dice relacién con el comercio “intrasmpresa” que constituye una especie de
desviacién de comercio que obedece a una estrategia global de las empresas
trasnacionales a nivel mundial. Es decir, las relaciones intraempresas han ve-
nido a alterar el mercado tradicional eatre proveedores y usuarios indepen-
dientes. Los criterios y racionalidad del comercio que opera al interior de las
trasnacionales es cualitativamente diferente al esquema con que ha operado y
opera el comercio internacional de tipo clisico. Es obvio, en ¢l comercio “com-
petitivo” el vendedor busca obtener el precio mids alto posible y el comprador
el mis bajo posible. En cambio, en el comercio intraempresa, la empresa que
actia stmultineamente como comiprador y vendedor petsigue maximizar el be-
neficio asociado a la operacién global de produccién, comercio, financiamien-
to y distribucién (pig. 75).

La detectacién efectuadz por los autores de esta e¢xcelente obra de la exis-
tencia de un comercio cautivo produce negativas consecuencias que son expre-
sadas asi: “"En consecuencia, el hecho que una fraccién significativa de las ex-
portaciones © importaciones de un pafs determinado s¢ canalicen al interior de
empresas trasnacionales, ademis de constituir una restriccién importante para
la formulacién de la politica comercial respectiva, puede traducirse en una dis-
minucién de la eficiencia econdmica de sus operaciones de comercio exterior”
(pig. 76).

Completa la primera parte de este volimen un capitule dedicado a la trans-
ferencia de tecnologia, mecanismos que se presentan bisicamente en una oOferta
concentrada siendo, precisamente, las empresas trasnacionales las proveedoras
principales de las patentes y marcas de procesos productivos. Al inscribirse, la
variable tecnologia en sus estrategias globales, buscan proyectar sus tecnologias
hacia sus filiales, monepolizando los conocimientos e innovaciones tecnolbgicas.
Aqui nos encontramos con otro comercio cautive de tecnologia que cxcede
largamente €l comentado comercio intraempresas de bienes y productos.

La segunda parte dc este estudio esti centrado en detectar como las varia-
bles globales en que se desenvuelve la empresa trasnacional se concretizan en
su insercion en la economia de México. La primera precision metodoldgica
apunta a determinar con qué criteric se aborda el concepto mismo de empresa
trasnacional en [z economia mexicana. Se entiende por tal, aquella en que la
participacidn de capital extranjero alcanza un nivel suficiente como para suponer
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que el sucio extranjero esta en condiciones de ejercer un control efectivo sobre
la politica y la gestibn de la empresa cstablecida en México (pag. 149). El
indicador que se utilizd en €l estudio empirico para determinar el punto “eri-
tico” de participacién extranjera fue de 15%¢ a partir del cual la cmpresa se
considera filial de una cmpresa trasnacional,

La masa de anilisis se abtuve de una muestra de 631 empresas para el pri-
mer csiudic y de 846 para la segunda conformando un 34.9% y un 39,36
de la produccidn total de la industria manufecturera nacional.

Del anadlists efectuade, con un abundante manejo de fuentes los autores
logran obtener algunas conclusiones que por la importangia resumimos en esta
resena:

a} Las empresas trasnacicnales participan en un alto grado en la produc-
c16n total del pais: asi cn la produccion de bienes de consumo no durables su
apurte alcanza al 35%, en los bienes intermedios 30%¢, en los de consumo du-
rables 620 y en los de capital 36%%.

&) Dichas empresas reflejan un elevado indice de concentracién; en taba-
cos 77%, en derivados del petréleo y carbon 75%, metilicos bésicos 699,
productos de hule 68% y material de transporte 5359,

¢) El tamafio de las filiales establecidas en México es marginal respecto
a las empresas trasnacionales, pero notablemente mayor que las empresas na-
cionales con las que compiten en sus sectores.

d) Las empresas trasnacionales se expanden mds ripidamente que Jas emr-
presas nacionales; en su crecimiento recurren cada vez mas al expediente de
adquiric empresas locales y financian su expansion, en una proporcién crecien-
te, con recursos financieros captados en el pafs.

¢) El nivel de remuneracion es mis alto en las filiales de trasnacionales
pero su participacién cn el valor agregado es inferior al que se logra en las
empresas nacionales.

f) Su coeficiente de importacién es mds elevado a su coeficiente de expor-
taciones con lo que agravan atn mds el estructural déficit de Iz balanza comer-
cial mexicana.

Como puede apreciarse se trata de un documentado trabajo de investiga-
cidn que supera la literatura conceptual tan abundante sobre el tema y pasa a
ubicarse ¢n un volumen bdsico para entender la forma concreta como las va-
riables internacionales operan en cl sistema industrial de México.

Los autores dempestran un gran manejo de la metodologia adecuada para
transitar de un conocimiento tedrico abundante a situaciones empiricas con lo
cual logran probar fehacientemente todas las hipétesis que exhiben en la primera
parte de su estudio. .

En rcsumen, se trata de un nuevo aporte, elaborado desde Ia perspectiva
latinozmericana, a la discusion y andlisis de uno de los fendmenos més crucia-
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les de la econumia contemporanes, y, como los mismos autores expresan, sc
trata de cntregar una coherente informacién para desde alli disefiar una poli-
tica econémica en que pucda buscarse compatibilizar las metas de desarrollo
nacionul con los criterios y racionalidad de las empresas trasnacicnales de tan-
ta gravitacion en la mayoria de las economias dependientes.

En sintesis, constituye tal vez el primer estudio en profundidad sobre un
pais determinado que aborda del dngulo de la teoria y la practica un problema
medular a considerar en toda estrategia coherente de desarrollo que busque
cen autenticidad un modelo independiente y auténomo.

Con esta excelente cbra de Fajnzylberg y Martinez, una vez mis los cienti-
ficos sociales latinoamericanos nos revelan y demuestran que el manejo de la
cicncia no es un factor més de subdesarrollo y dependencia. Estos economistas
nos alientan a buscar derroteros metodoldgicos y cientificos para desentrafiar
cen Opticas propias los candentes problemas que agitan al hombre latinoame-
ricano,

Jorge WiTKER V.

Garcia MAyNez, Eduardo. Docrrina aristotélica de la justicia, Universidad
Nacional Auténoma de México, Instituto de Investigaciones TFilosdficas, Mé-
xico, 1973, 297 pp.

Las concepeiones sobre lo que es el Derccho (su definicion, su sentido)
han estade siempre ligadas a discusiones en torno a Ja idea de jfusticia, Y a los
puntos de partida que Aristoteles nos dejara para el andlisis de la misma, se
vuclve una y otra vez. Pero la exposicion —es decir, interpretacion— de la
doctrina aristotélica de Ia justicia no estd libre de dificultades, ya que debe ser
elaborada sobre la base de fuentes que son no sélo incompletas, sino hasta
cierto punto contradictorias. En efecto, buena parte de lo que Aristoteles es-
cribi6 se ha perdido; y subsisten dudas, por otro lado, sobse Ja autenticidad de
alguncs de los textos que suelen adjudicirsele o sobre el perfodo de su pen-
samiento al que puedan corresponder.

En la obra que comentames, Garcia Méiynez nos ofrcce un analisis propio,
rigurosamente documentado, de las fuentes aristotélicas; para lo cual no deja
Je tomar en cuenta, también, los resultados que han arrojado ya investigacio-
nes ajenas, Consigue asi presentar una version muy completa y cuidadosamen-
te estructurada del pensamiento de Aristdteles sobre la justicia: sus fundamen-
tos, sus rasgos esenciales, sus proyecciones sobre distintos aspectos de la vida
humana (esto es, no sdlo sobre el campo del Derecho especificamente, sino
también sobre el de la moralidad en general y el de la politica). El libro trae



