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DERFCHO MERCANTIL

ARCE GarcoLro, Javier, “Notas sobre el pacto de exclusiva”, Revista
de Investigaciones Juridicas, México, ntiim. %, 1985, pp- 61-69.

El autor hace aqui un andlisis de la naturaleza juridica y efectos del
pacto o cldusula de exclusiva, que suele formar parte de contratos mer-
cantiles, como el de suministro, transferencia Je tecnologia, distribu-
cién, asi como en las figuras de comisién y mediaciéon mercantil.

Primero define este pacto como un acuerdo “accesorio” a un contrato
principal, que genera una obligacion de no hacer. Esta consiste en no
realizar determinados contratos mis que con el beneficiario de la ex-
clusiva, por ejemplo, no comprar o no vender determinado producto.
El pacto, afiade, puede ser esencial, natural o accidental, segun sea in-
dispensable para la existencia del contrato principal, un pacto que no
necesita ser convenido expresamente pero que, sin embargo, puede ser
renunciado, o un pacto que requiere ser expresamente convenido.

El pacto puede ser convenido en favor de una de las partes (exclu-
sividad “simple”), o de ambas (exclusividad de “doble signo™). En todo
caso, como es propio de las obligaciones de no hacer, debe estar limi-
tado en cuante al tiempo (duracién de la exclusiva), espacio (lugar don-
de se hari efectiva) y objeto (actos juridicos y cosas respecto de los que
se da). El autor proporciona algunos criterios generales para interpre-
tar estas limitaciones.

Finalmente, analiza los efectos que se siguen por incumplimiento del
pacto de exclusiva. Indica que los actos realizados en contravencién de
dicho pacto no son nulos, porque los terceros no pueden ser perjudi-
cados por lo que convinieron las partes.

Es interesante la lectura de este articulo porque proporciona, en for-
ma inteligente y breve (doblemente buena), una visién clara de las ca-
racteristicas y efectos de ese pacto de tan extendido uso hoy. S6lo quiero
agregar dos observaciones gue podrian contribuir a mejorarlo.

Me parece que calificar el pacto como “accesorio” no es adecuado,
porque hace pensar que el pacto, como las cosas “accesorias”, es algo
independiente, que subsiste por si mismo, que luego se afade en forma
inseparable a un contrato principal. Se dice, haciendo a un lado las
connotaciones relativas a la forma de adquisicion de la propiedad por
accesion, que la fianza o la prenda son contratos accesorios a una obli-
gacién principal; aqui la accesoriedad significa que la prenda o la fian-
za dependen de la existencia de la obligacién principal, pero, en cierto
modo, dichos contratos son independientes porque generan obligaciones
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distintas de la principal, como la de pagar por el deudor o devolver la
premda, y no simplemente modifican o precisan el contenido de la obli-
gacién principal.

El pacto de exclusiva, en cambio, parece ser una parte o cldusula de
un contrato, que precisa el contenido de ia obligacién principal; asi,
en un contrato de distribucidn, el distribuidor se obliga a comprar del
fabricante ciertos productos (obligacién principal), y a no comprarlos
mds que a €l (pacto de exclusiva).

La idea de que el pacto de exclusiva es algo independiente, aunque
accesorio, del contrato principal, condujo, en mi opinidn, a que el au-
tor incurriera en un error en el tema de los efectos por incumplimiento
del pacto de exclusiva. Dice €l que el incumplimiento de este pacto,
“como el incumplimiento genecral de cualquier contrato bilateral” da
Iugar a la parte perjudicada para pedir “el pago de dafios y perjuicios
y el cumplimiento forzose o la rescision del contarto”.

Segun esta doctrina, incumplir el pacto de exclusividad implica el
incumplimiento de un “contrato”. Ahora bien, ;cudl es ese “contrato”,
el pacto de exclusiva o el contrato principal? Si se responde que el
pacto de exclusiva, se implica el reconocimiento de éste como un con-
trato independiente, que puede ser incumplido, aunque no lo sea el
principal. Esta doctrina impedirfa la consideracién del pacto de ex-
clusiva como un elemento esencial de ciertos contratos. Asi mismo apa-
rejaria la necesidad de ejercitar dos acciones, en caso de incumplimiento
de un contrato principal y del pacto de exclusiva. En conclusién, esta
doctrina complicarfa inneccsariamente el régimen de esta figura jurfdica.

Si se responde que el contrato principal, entonces se considera el pacto
de exclusiva como un elemento siempre esencial, cuyo incumplimiento
implica el incumplimiento del principal. Esta doctrina produciria mu-
chos inconvenientes pricticos, pues hay relaciones en que las partes no
conceden tal importancia al pacto de exclusiva.

La solucidn estd en considerar el pacto de exclusiva simplemente co-
mo un pacte que forma parte de un contrato. Por lo tanto, su incum-
plimiento da lugar sélo a una indemnizacién por dafios y perjuicios
{quizd preconstituida en forma de pena convencional), si no es consi-
derado elemento esencial del contrato; si lo fuera, entonces daria lugar,
ademds de la indemnizacién, a la accién de cumplimiento forzoso o a
la de rescision del contrato.

Jorge ApaME GODDARD
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BavLwop, Raymonde, “Le droit de repentir”, Revue Trimestrielle de
Droit Cruil, Paris, num. 2, abril-junio de 1984, PP- 227-254.

En todos los tiempos, los mercaderes han empleado técnicas destinadas
a promover sus ventas y a ensanchar su clientela. En afios recientes
ello se ohtenia mediante el procedimiento denominado “tentacién al
consumidor” que consistia en ofrecer al piiblico una gran variedad de
mercaderias, muchas veces superfluas o innecesarias, que eran adquiri-
das por los consumidores cuando concurrian a los comercios a surtirse
de los elementos indispensables para el consumo familiar.

Es necesario, decia un técnico en promocién de ventas, “incitar a los
consumidores, en especial a las mujeres, seduciéndolas con el mds va-
riado hacinamiento de mercaderias”. Se lograba con ello presionar psi-
colégicamente al consumidor, alterando su voluniad “hasta el enloque-
cimicento”,

Posteriormente las técnicas de “tentacién” fueron ampliamente per-
feccionadas por los nuevos métodos de ventas y de publicidad.

Hoy dia surge el crédito como nueve factor de seduccién al consu-
midor pues le permite la satisfaccion instantinea de necesidades y ape-
titos, sin que sea necesario economizar como antes. El crédito oculta
o distmula las consecuencias del cardcter gravoso del gasto y diluye en
el tiempo su aspecto oneroso.

Kl crédito engendra mayar tentacion, que sz acrecienta con ia accidn
publicitaria cientificamente crquestada, influyendo decisivamente en la
voluntad del consumidor, dejindole expuesto a dilicultades y riesgos
inmediatos o [uturos, en especial cuando se trata de “crédito a domi-
cilio”, por Ia insuficiente informacién del cliente que le impide com-
parar los precios y las calidades de los productos que se le ofrecen, y
en los contratos de adhesién donde la voluntad del consumidor queda
supeditada a las condiciones, a veces abusivas, que le impone el con-
trato impreso.

La generalizacion del crédito después de Ja Segunda Guerra Mundial
seiala el punto de partida de una verdadera revolucién en el consumo.
El crédito entra en las costumbres de los particulares y se convierte en
€l “nervio del comercio”.

Con los nuevos procedimientos, las teorias clasicas sobre la formacién
del consentimiento han quedado fuera del alcance de los compradores
y el poder publico se ha visto obligado a adoptar nuevas modalidades
en la formacién del consentimiento, con el fin de proteger al consu-
midor de los abusos que emanan de esta creciente desigualdad entre
las partes, tales como procedimientos precontractuales de informacién,
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exigencias de formalidades, reglamentacion adecuada, revisién por la
autoridad del contenido de los contratos, en especial los de adhesidn;
plazos imperativos de reflexién, previos a la firma del contrato y por
fin el derecho de “arrepentimiento” o de “retractacién”,

Las leyes que han consagrade el derecho a la retractacidn, dice el
autor, constituyen verdaderas prerrogativas “categoriales” destinadas a
crear un verdadero derecho del consumidor. Por las dificultades que
ello conlleva, el mecanismo del derecho de retractacion significa, en el
hecho, el abandono de un contrato en vias de formacion o el aniqui-
lamiento de un contrato ya formado.

La fuente principal de este derecho se encuentra en las leyes de pro-
teccién al consumidor que enumera el autor. Las principales de ellas
serfan las siguientes: ) Ley del 3 de enero de 1972, niimero 72-6 relati-
va a las colocaciones financieras y a las operaciones de seguros, que en
su articulo 21 consagra el derecho de retractacidon en beneficio de per-
sonas que han suscrito operaciones en valores mobiliarios sin la pre-
sencia del agente colocador de valores; &) Ley numero 72-1137 de 22
de diciembre de 1972 relativa a la proteccién de los consumidores en
las ventas a domicilio. El articulo $ de esta ley autoriza al comprador
para dejar sin efecto el convenio mediante un aviso por carta certifi-
cada que debe ser enviada dentro de los siete dias contados desde
la convencién; ¢) Ley ntumero 78-22 de 10 de enero de 1978 relativa a la
informacién y a la proteccién de los consumidores en ciertas opera-
ciones de crédito. El articulo 7 de esta ley otorga un derecho de retrac-
tacion respecto de contratos de préstamos, y d) Ley mimero 81-5 de 7
de enero de 1981 relativa al contrato de seguros y a operaciones de
capitalizacién. Dispone esta ley: “toda persona fisica que ha firmado
una proposicién de seguro o una poliza tiene la facultad de renunciar
a ella por carta certificada, dentro del plazo de treinta dias contados
desde el primer abono”.

Algunos autores opinan que el derecho de retractaciéon no es sino una
simple resolucion del contrato, mecanismo ya contemplado por la legis-
lacién tradicional en las donaciones entre cényuges. Sin embargo, ésta
serfa una modalidad excepcional, insuficiente para justificar el derecho
de retractacion o arrepentimiento en el derecho moderno.

Otros autores opinan que se trata de un consentimicnto imperlecto
quc se encuentra en proceso de formacién. Agregan que podrfan con-
siderarse dos etapas en la formacion del consentimiento: una inicial,
que se manifiesta en el momento de la concertacion del contrato y una
posterior que se exterioriza después de un determinado plazo. La for-
macion del consentimiento del titular del derecho de retractacidn se
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ampliaria al tiempo de reflexién que le acuerde la ley. Su consenti-
miento no se consideraria definitivo sino una vez transcurrido el plazo
de reflexion que se le hubiere acordado, después del cual ya no podria
arrepentirse.

No obstante lo anterior, se presentan dudas, en cuanto a determinar
si en el curso del primer consentimiento no existiria vinculo contractual
alguno, o st el consentimiento guedaria en un estado embrionario en
curso de gestacion. De aceptarse tal cosa, la conclusion del contrato
no seria instantianea sino progresiva.

Como el derecho de retractacion introduce un elemento de dilacion
en la conclusion ordinariamente instantinea del contrato, apareceria
el derecho de retractacidn, como generador de incertidumbres contrac-
tuales.

Las opiniongs sobre este derecho son variadas: algunos juristas lo
consideran como una “prerrogativa juridica”; otros, come un derecho
de resciliacion unilateral y otros como un simple contrato condicional,

En cuanto a determinar si el derecho de retractacién pertenece a la
categoria de¢ los derechos “controladas” o “discrecionales”, la doctrina
se encuentra dividida.

Las principales caracteristicas de este derecho serian las siguientes:

a) Su origen solo debe encontrarse en la ley ¥ no en la voluntad de
las partes, para no caer dentro del dominio de las condiciones potes-
tativas;

&) El derecho seria irrenunciable y transmisibie a los herederos;

¢) Podria considerarse abusivo su ejercicio, cuando se ejerce sin ra-
0n, y

d) El derecho de retractacion destruiria el dogma de la fuerza obli-
gatoria de los contratos.

La facultad de dejar sin efecto ¢l contrate se fundamentaria en el
supuesto de que el consumidor, bajo los efectos de la tentacién, no ha.
bria actuado razonablemente. La desigualdad de los contratantes seria
manifiesta y para cotregir en cierta medida los abusos inherentes al
desequilibrio, debe recurrirse a los principios de la justicia contractual.
El advenimiento de la sociedad de consumo ha revelado la necesidad de
proteger ciertas categorias de contratos, especialmente vulnerables. Ra-
zones econdmicas y sociales lo justificarian.

Los auiores consideran que para evitar la inseguridad juridica que
este derecho trae consigo, seria necesario ponerle trabas o limites, como
plazos breves o su reemplazo por otras técnicas legales, tales como ‘“el
formalismo informativo” o el plazo imperativo de reflexion, previo a
la concertacién de la obligacidn. Estas técnicas, afirman, presentan me-
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nos objeciones v no atentan en contra de la fuerza obligatoria de los
contratos; tienem, 110 obstante inconvenientes, pues retardan las tran-
sacciones.

Lisandro Cruz PoNcE

GaraizAsal ALonso, José Maria, “Seguro de crédito a la exportacion”,
Revista Aduanas, Madrid, nim. 347, encro de 1985, pp. 51-57.

En el murco de la legislacidn regulatoria del comercio internacional,
los seguros, en sus diversas modalidades, constituyen una vertiente de
enorme importancia que ha obligado a los gobiernos a establecer entes
pliblicos especializados en garantizar los riesgos de todo tipo que co-
rren los exportadores en el campo de los intercambios entre paises y
Iregiones.

Gataizibal Alonse desarrolla en este interesante articulo un cuadro
comparativo de diversos sistemas que rvigen en los principales paises
comerciantes de diversas latitudes. Al electo y a manera de sintesis
pasamos a resefiar los sistemas de seguros de Alemania, Estados Unidos,
Gran Brewafla, Francia v Japén descritos por el autor, para concluir
con la COMESEC de México.

a) Caso alemdn

En el sistema oficial de seguro de crédite a la exportacion alemin,
el gobierno, a través de un consorcio, garantiza tanto los riesgos poli-
ticos como los comerciales. El comercio, que actda en nombre det Es-
tado, se compone de una sociedad publica (Treuarbeit) que no negocia
directamente con los exportadores ni con los compradores, y una com-
paiiia de seguros privada (Hermes) que dirige el consorcio. La evalua-
cioén de los riesgos la realiza Hermes siempre que los mismos no sobre-
pusen individualmente los dos millones de marcos, correspondiendo a
una comisién interministerial tomar Jas decisiones de aquellos riesgos
que sobrepasen dicha cantidad.

Los siniestros son cubiertos con recursos presupuestarios, ademds de
con las primas recaudadas y las sumas recuperadas en virtud de sinies-
tros pagados. ¥l limite de los riesgos que el consorcio puede cubrir
anualmente queda tijado por el Parlamentio.
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by Case Estados Unidos

El Foreign Credit Insurance Asociation (FCIA) es un consorcio que
agrupa a mis de cincuenta compafifas de seguros privadas coordinadas
por el Export-Import Bank.

El FCIA cubre por cuenta propia los riesgos comerciales de {alta de
pago, debiendo reasegurar con el Eximbank aquellas operaciones que
superen los 46 millones de délares por poéliza. Los riesgos politicos son
cubiertos por el FCIA por cuenta del Eximbank.

¢} Caso britdnico

El sistema oficial de seguro de crédito a la exportaciéon en Gran Bre-
tafia gira en torno a la ECDG, servicio gubernamental dependiente de
la Secretaria de Istado de Comercio. Funcionalmente la ECDG debe
someter todas sus operaciones a la aprobacién del tesoro.

Existe ademds una comisién formada por banqueros y hombres de
negocios relevantes, nombrados por el secretario de Estado de Comer-
cio, que informan técnicamente sobre la oportunidad o no de los dis-
tintos riesgos a cubrir.

Las coberturas de ECDG pueden llegar al ciento por ciento del riesgo
tanto politico como comercial.

Desde el punto de vista de su financiacion, la ECDG funciona desde
el principio del equilibrio financiero, de forma que su actuacidn se
debe desarrollar de tal manera que no suponga costo adicional a los
fondos publicos. Al tratarse de un servicio gubernamental, la XCDG
devuelve anualmente sus ingresos al Ministerio de Hacienda, que a su
vez realiza los desembolsos.

d) Caso francés

El seguro publico a la exportacién se estructura en Francia a tra-
vés de la Compagnie Frangaise d'Assurance pour le Comnerce Exterieur
(COFACE), de cardcter semipiblico y que garantiza por cuenta propia
los riesgos comerciales a corto plazo y por cuenta del Lstado los riesgos
comerciales a medio y largo plazo, asi como el riesgo politico.

e) Caso japonés

Una seccién del Ministerio de Comercio Exterior e¢ Industria japo-
nes, el EID, garantiza de forma oficial y por cuenta del Estado los ries-
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gos comerciales derivados de las operaciones de crédito a la exportacién
a corto plazo, asi como los riesgos de naturaleza politica. E! EID dis-
pone de dotaciones estatales para atender sus necesidades financieras,
y el importe de las mismas es pagado anualmente por el Parlamento.

En resumen, se puede afirmar que en todos los sistemas actualmente
en vigor dentro del drea de la OCDE, el Estado asume directa o indi-
rectamente los riesgos que trae consigo la concesion de créditos a la
exportacién. Como se desprende a lo largo del anterior andlisis, en to-
dos estos paises existen organismos publicos o bien que actuan en nom-
bre del Estado cuyas coberturas, en lo referente a créditos a la expor-
tacidn, son similares. Estos organismos son miembros de la Unién de
Berna en cuyo marco intercambian informacién sobre la solvencia de los
compradores y tratan de armonizar sus politicas generales en lo re-
lativo a seguros al crédito y a las inversiones.

Espaiia pertenece a dicha institucion a través de la compafia de se-
guros de cardcter mixto CESCE y cuyo modelo de estructura y funcio-
namiento es muy similar al francés.

fy Compaiiia Mexicana de Seguros de Crédito, S. 4. (Comesec)

Al establecerse el Fomex, una de sus facultades iniciales era otorgar
garantias de crédito contra riesgos politicos en auxilio del exportador.
En respuesta a reiteradas solicitudes del sector privado, el fideicomiso
fue ampliando sus coberturas de riesgos, pero el seguro para cubrir las
contingencias de cardcter comercial —después de realizar los estudios
pertinentes— fue encomendado por el Estado a una empresa asegura-
dora privada, que se establecié a mediados de 1970, denominada Com-
pafifa Mexicana de Seguros de Crédito, 8. A. (Comesec). Ambas insti-
tuciones han compartido el propésito de complementarse para tratar
de ofrecer al exportador los seguros y garantfas que necesite a f{in de
sitnarlo en un plano de igualdad frente a sus competidores en los mer—
cados internacionales.

El seguro de crédito a la exportacién protege al vendedor mediante:
una indemmnizacién contra los riesgos de cardcter comercial, originados
por la incapacidad financiera del importador para cubrir sus adeudos..
Esta insolvencia, de acuerde con las reglas del Comesec, tiene cinco con-.
notaciones principales: a) insolvencia legal; cuando hay una declaracién.
judicial de quiebra o de suspension de pagos; &) insolvencia de hecho;
cuando existen “‘evidencias” de que Ia situacién econéomica del deudor
cs tal que no serd posible recuperar el crédito; ¢} presuncién de insol-
vencia o mora prolongada; hasta 1976 se fijaron doce meses y desde
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1977 se aplicaron 180 dias, plazo ultimo para indemnizar si no se hu-
biera podido cobrar un crédito después de su vencimiento o prérroga,
a pesar de las gestiones efectuadas; d) imposibilidad econdmica del im-
portador para tomar posesién de las mercancias, y ¢) cuando se detienen
los envios en trinsito o se suspende la entrega de las mercancias por
la inminente insolvencia del importador. Estos conceptos de riesgos que
asegura la Comesec, si bien son los mdis comunes en el comercio inter-
nacional, son los mismos desde que se establecié hasta finales de 1982,
no obstante que estudiaria la magnitud de las necesidades de los em-
presarios exportadores, tomando en cuenta el seguro de crédito de ex-
portacién que aplican otros paises y que se fueran adoptando paulati-
namente. .. “a fin de ofrecer el servicio mds completo posible al sector
exportador de México”.

La compatiia ofrece dos tipos de polizas: la global y la especifica. La
primera cubre créditos a las exportaciones de productos primarios y
manufacturas que se venden a plazos hasta de un afio; se llama global
porque pretende incluir todas las operaciones que realice un exportador
dentro de ese término a fin de diversificar riesgos y pagar primas mas
bajas por su segurc. La duracién anual es renocvable automdticamente.
La suma asegurada comprende el valor de la factura e incluye intereses
ordinarios, el pago de transportes y otros gastos adicionales. La poliza
especifica se aplica a las exportaciones que van acompaiiadas de crédi-
tos hasta de cinco afios (0 mds previo estudio), que normalmente se re-
tieren a bienes de capital, con una cobertura contratada individualmen-
te; esta poliza puede también utilizarse, aunque no es comun, para
asegurar algunas operaciones de corto plazo,

En la actualidad Comesec se encuentra en un proceso de reorgani-
zacién estructural, pues parte de las empresas privadas que la consti-
tuyeron, por ser parte del patrimonio de los bancos privados, han pa-
sado a ser del gobierno federal, de tal suerte que su cardcter de empresa
privada estd en entredicho. De todas maneras, el anilisis expuesto pre-
cedentemente respecto a los sistemas que operan en el mundo al res-
pecto, puede ayudar un tanto a redefinir el tipo de organizacién que
Comesec debe asumir en un futuro inmediato para apoyar al exporta-
«dor mexicano en esta hora decisiva para el pais.

Jorge WiTker
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Garcia Amico, Manuel, “La defensa de los consumidores desde el de-
recho privado”, Revista de Derecho Privado, Madrid, mavo de 1985,
pp. 395-413.

Considera el autor que la defensa del consumidor no sblo debe ser obra
del legislador sino del consumidor mismo, va sea integrandose a aso-
ciaciones de consumidores para contrarrestar las fuertes posiciones de
las empresas, o propiciando la competencia, en €l marco de una econo-
mia de mercado.

Al derecho privado le corresponde, dice, un rol fundamental en la
defensa y promocién del consumidor, sin desconocer que €l tema des-
borda este derecho, cuando entran en juego el derecho mercantil, el
administrativo, el penal, el procesal, etcétera.

Al derecho civil le corresponde garantizar la libertad y la justicia en
las relaciones de los consumidores con las empresas o con los prestado-
res de servicios, entrabando Ia libre contratacion, para impedir las cldu-
sulas abusivas y las limitativas de responsabilidad, por defectos del bien
adquirido o del servicio prestado.

Hace después un interesante estudio histérico de las politicas segui-
das en los diversos paises para la defensa de los consumidores y usuarios.

En Francia, dice, surge con los contratos de adhesién, v en el mundo
anglosajon, con los contratos standard y con el informe Molony, ren-
dido por una comisién oficial, designada al respecto.

En Estados Unidos, en 1962, el presidente Kennedy envié un men-
saje especial al Congreso sobre la proteccion a los consumidores. En
Japén, en 1968, se dictd una ley para favorecerlos.

Los paises europeos, en el Consejo de Europa y del Mercade Comun,
aprucban la carta y programa de defensa de los consumidores, y el
acuerdo del 17 de mayo de 1973 enumera los aspectos que debe con-
tener este programa y gue son los siguientes:

A, El derecho de los consumidores a la proteccidn y asistencia com-
prende: a} la proteccion conmtra los dafios fisicos debido a los pro-
ductos peligrosos, y b) la proteccion contra los dafios a los intereses
legitimos de los consumidores;

B. [l derecho a la reparacion de los dafios;

C. El derecho de los consumidores a la informacidn;

D. El derecho a la educacién de los consumidores, y

E. El derecho a la representacién (asociaciones) y audiencia
(consultas).

Dice ¢l autor que cada pais dicta sus leyes en defensa de los consu-
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midores de acuerdo con sus modalidades, pero el rasgo comin se en-
cuentra en estos acuerdos.

Hace el autor un detenido estudio de la actual legislacién de diver-
sos pafses sobre esta materia.

En Inglaterra, con base en el informe Molony, se creé en 1972 el
Ministerio de Consumo; en Estados Unidoes, después del mensaje de
Kennedy, se han dictado varias leyes federales sobre proteccién a los con-
sumidores. La mas importante es la dictada en 1979 sobre responsabi-
lidad de los empresarios por dafios ocasicnados por defectos de fabri-
cacion de los productos, o defectos de disefio de los mismos, los aspectos
de inseguridad, su vida util y por fin la ley “disefia un sistema de res-
ponsabilidades estrictas, eliminando las cliusulas de exencion de respon-
sabilidad”.

En Francia se han dictado varias leyes al respecto. En 1972 se pro-
mulg6é una ley sobre ventas a domicilio; en 1974 otra sobre publicidad
engafiosa, y en 1978 la ley de proteccién al consumidor que consta de
cinco capitulos. El primero se refiere a la salud y seguridad de los con-
sumidores; el segundo, a la represion de los fraudes y falsificaciones
de productos; el tercero, 2 la cualificacién de los productos; el cuarto,
a la proteccién contra las cliusulas abusivas, declardndolas no escritas,
y el quinto a la publicidad falsa y engafiosa.

En 1983 se creé un Consejo Nacional del Consumo, como organismo
consultivo del ministerio encargado del consumo.

En Alemania Occidental, en Japén y en Portugal se han dictado varias
leyes sobre la materia, las cuales se enumeran en el trabajo que comen-
tamos, y que por falta de espacio no estudiamos. Por las mismas ra-
zones no nos detenemos en los aspectos de cardcter internacional rela-
tivos a esta materia.

El autor comenta la legislacion espaiicla y analiza la ley de 1984 sobre
proteccién a los consumidores.

Hace el autor una exposiciéon sintética de esta ley y de las técnicas
utilizadas. Dice que el articulo 19 introdujo el concepto de “destinata-
rios finales’ en su apartado segundo que dice:

A los efectos de esta ley, son consumidores y usuarios las personas fi-
sicas o juridicas que adquieren, utilizan o disfrutan como destinata-
rios finales, bienes, productos, servicios, actividades o funciones, cual-
quiera que sea la naturaleza piblica o privada individual o colectiva
de quienes las producen, facilitan, distribuyen o expenden.

Los destinatarios finales serfan quienes “en ultima instancia consu-
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men el bien o el servicio y no los que intervienen en la cadena de pro-
duccidn, distribucién o comercializacidén de bienes o servicios™.

El texto legal contiene disposiciones sobre la proteccién de los legi-
timos intereses econémicos y sociales de los consumidores y usuarios;
sobre la renuncia de derechos y el fraude de la ley; la buena fe como
fuente de integracién del contrato. Existen también disposiciones so-
bre responsabilidad, arbitraje, asociaciones de consumidores y usuarios.

En el comentario final, el autor dice que esta ley es “aceptable en
su contenido juridico-privado, pero tiene importantes lagunas, como la
de la responsabilidad contractual”.

Lisandre Cruz Powce

Ruz Quiroz, Humberto, “Los contratos a favor de tercero” (tercera par-
te, sobre la {ilanza), Revista de Investigaciones Juridicas, México, nim.
9, 1985, pp. 327-360.

El autor ha ido publicando en la misma revista (nimeros 7 y 8) un
ensayo general sobre los contratos a favor de tercero. En esta parte se
ocupa de analizar la fianza de empresa a favor de tercero, como un caso
tipico de contrato a favor de tercero. Anuncia que en la siguiente par-
te de su trabajo estudiard, bajo la misma perspectiva, el contrato de
SEgUro.

El trabajo se centra en la discusion de la naturaleza juridica de la
fianza, cuando se conviene entre deudor y fiador, sin intervencién del
acreedor, como sucede en la llamada fianza de empresa. La importan-
cia prictica de esta discusion estd en que resuelve el problema de si el
fiador puede o no puede oponer al acreedor las excepciones que tuviera
contra el deudor principal, derivadas del convenio que dio lugar a la
fianza.

Anota que segun la doctrina del Comité de Instituciones de Fianzas,
emitida en 1946, se producen dos actos juridicos. Uno es el contrato
celebrado entre el deudor y la compaiiia afianzadora, por el cual ésta
se obliga a prestar la garantia, a cambio del pago de una cantidad (“pri-
ma”) por el deudor. El otro es un acto unilateral realizado por la afian-
zadora, mediante el cual asume la responsabilidad de pagar la deuda
al acreedor; acto que se concreta en la expedicién de una péliza. De
acuerdo con esto, la obligacién de la afianzadora frente al acreedor
se genera por el acto de expedicion de la pdliza y, por lo tanto, la ac-
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cion que tiene el acreedor contra la afianzadora es independiente del
convenio entre ¢sta y el deudor; en consecuencia, no son oponibles al
acreedor las excepciones de la afianzadora contra el deudor.

El autor, después de criticar la doctrina anterior, sostiene, siguiendo
la opinién de Ruiz Rueda, que la fianza es un contrato a favor de ter-
cero. Las objeciones que se hacen a esta doctrina, consistentes en que
las disposiciones del Codigo Civil que se refieren a la estipulacién a
favor de terceros (aa. 1869-1872) no son aplicables a la fianza de em-
presa, Ias resuelve diciendo que ésta es un contrato tipico que requiere
un tratamiento especial.

Ruiz Rueda, dice, consideraba que siendo la fianza un contrato a fa-
vor de tercero, la afianzadora s podfa oponer al acreedor las excep-
ciones que tuviera contra el fiado, tal como lo prevé el articulo 1872
del Cédigo Civil. Ruiz Quiroz, en cambio, opina que esa disposicién
no es aplicable a la fianza, porque va en contra de su naturaleza de
acto de garantia; considera que el articulo. 1796 del Cédigo Civil, que
dispone que los contratos obligan a lo pactade y también “a las conse-
cuencias que, segiin su naturaleza, son conformes a la buena fe, al uso
o a la ley”, es base suficiente para hacer inoperante el articulo 1872
respecto de la fianza. Por consiguiente, concluye que se puede recono-
cer la fianza como un contrato a favor de tercero y excluir la oponi-
bilidad al acreedor de las excepciones que tuviera la afianzadora con-
tra el deudor.

Fl trabajo estd hecho con cuidado. El autor examina prolijamente
las obras monogrificas mexicanas sobre el contrato de fianza. La so-
lucién que propone es original, en tanto que la produce después de
haber asimilado la doctrina mexicana pertinente. Es interesante la po-
sicion que toma de estudiar la fianza como un contrato tipico, inde-
pendientemente de la doctrina general (que en este, como en otros casos,
es mds bien estorbo que ayuda) sobre la estipulacién a favor de tercero.

La tesis, sin embargo, no me parece del todo convincente; se echa de
menos el andlists de monografias extranjeras, y una justificacién de la
tesis propuesta con base en argumentos extraidos de la Ley Federal
de Instituciones de Fianzas, su interpretacion judicial y doctrinal. Tam-
bién habria que analizar si la accidon del acreedor contra la afianzadora
corresponide a la naturaleza de una accidn contractual ¢ no.

Jorge ApamE GoDpDARD
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Soto BorjJa, Ignacio, “Sociedades mercantiles especializadas”, Revista
de Derecho Notarial, México, afio XXVIII, abril de 1984, pp. 37-GB.

Tema de gran actualidad es el abordado por el autor, quien bajo el
titulo de “Sociedades mercantiles especializadas” estudia diversos aspec-
tos de las sociedades anénimas sujetas a normas especiales.

Se trata de un trabajo que, desarrollado en cinco puntes, expuestos
a continuacién, plantea uny serie de prohle'mas y respucstas, si bien no
con la profundidad esperada, si con la experiencia del autor.

Debemos advertir, sin embargo, que el titulo no corresponde a la
gama de sociedades sujetas a una regulacion especial, pues omite, v. gr.
a las sociedades de autores, a las sociedades de responsabilidad limitada
de interéds publico y a las sociedades controladoras, entre otras; entes
sociales a quienes Barrera Graf (Las sociedades en derecho mexicano,
Mexico, UNAM, 1985, pp. 149 y ss.) calilica como especiales y distingue
de las que él mismo denomina formas anémalas como la sociedad uni-
membre ¢ hetarapénica y no tienen una regulacion especifica pero cuya
creacidn y funcionamiento no estin prohibidos por el derecho.

Como sefialamos anteriormente, Soto Borja sélo se ocupa de las so-
ciedades andnimas sujetas a normas cspeciales; después de hacer un bre-
ve analisis de la legislacion mercantil, nos explica lo que en su opinion
son las sociedades mercantiles especializadas. Para ello, clasifica a la
sociedad andnima en cinco subtipos, a saber: 1. Las unipersonales, que
para Barrera Graf son formas andmalas de sociedades (ep. cit., p. 149).
2. Las que responden al cspiritu del legislador, ¢readas conforme a la
iey. 3. Las sociedades que ofrecen sus acciones al plblico. 4. Las em-
presas paraestatales que adoptan la forma de sociedad anénima, y 5. Los
organismos de Estado.

Aunque ¢l trabajo se refiere a los elementos previos, concomitantes y
posteriores a la constitucion de esas sociedades, no pasa por alto aspectos
tan importantes como el relativo a lo que el mismo Soto Borja denomina
“sociedades de derecho econdmico”, para encuadrar a las sociedades de
solidaridad social, a las sociedades de produccién rural, y a las socieda-
des nacionales de crédito, que en su opinién excluyen por su naturaleza
a las disposiciones mercantiles como posibles normas supletorias.

Por lo que se refiere a Jos elementos previos a la constitucién, el au-
tor destaca y cuestiona el permiso de la Secretaria de Relaciones Exte-
riores que se requierc para dicha constitucién, asi como las concesiones
o autorizaciones para dedicarse a determinadas actividades, y por ultimo
a las garantias que, como en el caso de las agencias de viaje, se requie-
Ten para autorizar su constitucién.
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En cuanto a los elementos de constitucién, enfatiza el relativo a la
nacionalidad de la sociedad y sugiere que entre los requisitos de cons-
titucién se mencione expresamente dicha nacionalidad. Creo que ello
serfa plausible, independientemente de que la Ley de Nacionalidad y
Naturalizacion determine quiénes son mexicanos, sobre todo porque
seria de gran utilidad para quienes entran en relacién con dichas per-
sonas morales.

La denominacién de esas “sociedades especializadas”, dice el autor,
estd relacionada con el objeto social, de suerte que algunas como las
que incluyen “seguros”, “aseguradoras”, “afianzadoras”’, sélo estan per-
mitidas para aquellos entes sociales autorizados para ese objeto, asegurar
u otorgar fianzas.

Dentro de los elementos de constitucién de esas sociedades, Soto Bor-
Jja explica el régimen especial a que estin sujetas en cuanto al objeto
social, la duracién, el capital social, las reservas legales, la tenencia de
acciones, su transferencia mediante asientos contables, asi como su ad-
ministracidén y organo de vigilancia.

En cuanto a este ultimo, el érganc de vigilancia censura de “‘omi-
sion inexplicable” el que en el articulo 165 de la Ley General de So-
ciedades no excluya a los cényuges, parientes civiles y compadres de
los administradores para el cargo de comisarios. Ello, porque considera
que dicho precepto (que establece quiénes estdn inhabilitados para de-
sempefiar el cargo) contiene una norma prohibitiva que s6lo admite
una interpretacién restrictiva y que, por tanto, no es posible aplicar
por analogia o por mayoria de razdn, consideracién que nos parece
plausible toda vez que pretende asegurar la independencia del 6rgano
de vigilancia respecto al de administracién.

Refiérese este punto a la homologacion judicial necesaria para el
registro de las sociedades, requisito no necesario en varias sociedades
especiales, aspecto en el que el autor se limita a mencionar los diver-
sos registros en los que dichos entes sociales deben inscribirse.

Para concluir su trabajo, €l autor elabora una serie de conclusiones
de las que destacan: su preocupacién por que la Ley General de So-
ciedades Mercantiles se adecue a la realidad, mediante el reconocimiento
de la obsolescencia de algunas sociedades y, en su opinién, su elimina-
<ién, conclusién discutible; y €l reconocimiento de “subespecies” de so-
ciedades andnimas, que implicaria, de acuerde con Soto Borja, agregar
en la denominacion social, y segun el caso: Sociedad Andnima Uniper-
sonal, o sus siglas “S.A.U.”, Sociedad Anénima de Ahorro Publico o
“8.A. de A.P.”, Sociedad Anonima Especial o §.AE., Sociedad Andnima
de Participacidn Estatal o “S.A. de P.E.”, propuesta que de ser acep-
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tada, si bien seria conveniente, volveria muy complicada la denomi-
nacién social, sobre todo si a ellas habia que afiadir, si fuera el caso,
“de Capital Variable” o sus abreviaturas de “C.V.”, y que ademids nos
obligaria a crear tantas “subespecies” de sociedades andnimas como ob-
jetos sociales se dieran.

Soyla H. LESN Tovar

DERECHG PENAL

DoucLas, Gillian, “Dealing with prisoner’s grievances”, British Journal
of Criminology, London, England, vol. 24, ntm. 2, abril de 1984, pp.
150-168,

La autora de este articulo visité dos pafses escandinavos con objeto de
estudiar sus sistemas penitenciarios y compararlos con el de su propio
pais, escogiendo a Suecia y Dinamarca por tener politicas penales mis
progresistas que las del sistema britdnico.

En dos grandes temas puede dividirse el articulo. El primero estd
relacionado con la informacién a que puede tener acceso un preso, y
el segundo, con los mecanismos de queja que cada pais ofrece a sus
detenidos. Resumimos la situaciéon que a este respecto sucede en los
tres pafses, comentando su efectividad y disponibilidad.

INGLATERRA. En este pais el preso no puede tener acceso a su expe-
diente, asi como tampoco se le explican las razones para haber tomado
la decisién con que el sujeto no estd de acuerdo, ya que dichos asuntos
son considerados como informacién confidencial. Puede enviar sus que-
jas a cualquier persona u organizacion, excepto si a juicio de las auto-
ridades el escrito representa una amenaza seria vy verdadera para Ia se-
guridad y el buen orden en la prision.

Ll sistema inglés ha instituido un drgano independiente que se en-
carga de revisar las decisiones de las autoridades. Cada prisién tiene
su junta de visitantes, formada por representantes de la comunidad,
voluntarios cuyo deber consiste en visitar las prisiones, interrogando
tanto al personal como a los presos, ademds de tener acceso a todas las
dreas de la prision.

La realidad es que los presos no tienen confianza en la efectividad
de Ia junta, pues su funcién se concreta a elevar informes de su visita
y a formular recomendaciones para el director de la prisién.



