REVISTA DE REVISTAS

Derecho mercantil. . . . . . . . . . . . . . . 8l0



310 REVISTA DE REVISTAS

recursos minerales del fondo marino por la Conferencia sobre Derecho
del Mar de las Naciones Unidas,

Finalmente, €l autor pasa revista a los posibles escenarios futuros
sobre la Antirtica. El Tratado no expira en 1991, pero los observadores
se preguntan si el territorio seria dividido ¢ internacionalizado, mane-
jado como condominio o por alguna solucién tipo consorcio. Las dos
primeras soluciones parecen poco realistas, pues no la permitirian los
Estados no reclamantes o consultives. A la solucidn del condom’nio se
opondrian los paises en desarrollo y las Naciones Unidas. Las mejores
perspectivas futuras corresponderian a un acuerdo tipo consorcio sobre
la base de la coadministracién. Es previsible una divisién entre inte-
reses econémicos y politicos, sin precedente histérico. Los grupos de
intereses de varios Estados se embarcarian en el desarrollo econdémico
del sexto continente sin consideracién a una coadministracién con los
Estados consultivos, y que no afectara las reclamaciones de otros Esta-
dos sobre el territorio antartico. Estos deberian ser convencidos sobre
las ventajas de tal solucion, por ejemplo, acceso satisfactoric para la
comunidad internacional.

Marcos KAPLAN

DERECHO MERCANTIL

AceEpo Menpoza Manuel y Luisa Teresa Acepo pE LEPERVANCHE, “Los
agrupamientos de empresas. Los grupos econémicos”, Revista de De-
recho Privado, Caracas, afio 2, nam. 3, julio, septiembre de 1983, pp.
7 a 20

Las necesidades del trifico comercial y del desarrollo econémico han
dado pauta para la creacién de las agrupaciones de empresas, con el
objeto, unas veces, de limitar la concurrencia, o para organizar la pro-
duccidén, para lievar a cabo una politica determinada de precios, u
otras, para imponerse en el mercado. Se trata de un fenémeno juridico,
econémico y politico con caracteristicas peculiares que unas veces apro-
vecha las figuras legales existentes, como la sociedad andnima, y otras
acude a entes sin personalidad juridica con matices muy variados.

En efecto, este fenémeno, propio de los paises econdmicamente desa-
rrollados, se da en funcién de la existencia de mercados territoriales
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cada vez mayores con una capacidad de consumo creciente, al desarrcllo
tecnoldgico que exige la cooperacion de varios empresarios y a la nece-
sidad de asegurar mercado para los productos ¢laborados; en otras pa-
labras, la agrupacién o concentracién de empresas es un fenémeno que
pretende ajustarse a las exigencias de un gran numero de productores,
distribuidores, comerciantes y bussines men que requieren de la unién
o agrupacién para fines determinados y para hacer frente a una econo-
mia cambiante y de gran organizacion.

Asi las cosas, el tema desarrollado por los autores citados, revela su
preocupacion porque la mayoria de los paises, y particularmente Vene-
zuela, carecen de un régimen juridico para las agrupaciones de empre-
sas, y por el rechazo exagerado que los estudiosos del derecho manifies-
tan para este fendomeno, del cual Unicamente destacan sus aspectos
negativos.

En este orden de ideas, el trabajo que resefiamos expone el desarrollo
y evolucién de los grupos de empresas, las técnicas juridicas a las que
acude, la libre concurrencia, algunas agrupaciones obligatorias, las tomas
de control de unas sociedades sobre otras y el examen de algunos grupos
econoémicos.

Para los autores este fendmeno no es tan negativo como parece, en su
opinién abre posibilidades al desarrollo tecnoldgico, facilita la obten-
cién de materias primas, la economia de gastos comunes y la reduccién
de capital circulante, y, por si ello fuera poco, constituye un instrumento
para promover nuevas empresas y para paliar los efectos de la pene-
tracion de capital extranjero.

Como quiera que sea, a nadie escapa que este fenomeno afecta par-
ticularmente a los empresarios sociales toda vez que hoy por hoy las
sociedades son las titulares de las empresas mds fuertes, pero ademds
estas agrupaciones generalmente funcionan en vista de pactos financie-
ros y de administracién, mediante el consorcio v la sociedad de cartera
o de control, cuyos fines son los de competir con el mercado tanto inter-
no como externo, ampliar sus actividades, absorber o desaparecer a las.
empresas pequefias y medianas, evitar o eliminar la competencia, fijar:
precios de los productos, determinar calidades de los mismos, acaparar:
ciertos productos, e incluso destruirlos para evitar el aumento de la
oferta y como consecuencia la baja de los precios.

No obstante lo anterior no debemos olvidar, como bien lo sugieren:
Acedo Mendoza y Acedo de Lepervanche, al fenémeno en si, es decir,.
si bien reconocemos que las agrupaciones de empresas tienen muchos.
efectos negativos, el derecho no puede permanecer a la zaga del feno-
meno econdmico, sinto que debe reconocer esa realidad y ofrecerle un
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marco juridico adecuado para evitar abusos. Ahora bien, la circunstan-
cia de que la mayorfa de los Fstados no cuente con un régimen particu-
lar para tal fendémeno, se explica, a pesar de que los autores no quieren
reconocerlo, debido a4 que dicho fenémeno es propio de los paises desa-
rrollados y muy incipiente en aquellos en vias de desarrollo, los cuales
no obstante de alguna manera han dado respuesta a tal fendmeno, prin-
cipalmente mediante leyes antimonopolios, o bien mediante el reconoci-
miento de ciertas agrupaciones invocando el interés publico, como el
caso de México, palfs en el cual se promulgd desde el 28 de agosto de
1934 la Ley de Sociedades de Responsabilidad Limitada de Interés Pu-
blico, bajo la cual tales sociedades se constituyen, casi siempre, por pro-
ductores de una misma rama de la industria, para facilitar la colocacién
de sus productes, regularizar su distribucion, fijar normas de calidad y
evitar la concurrencia, armomizando sus intereses con los de la colec-
tividad. Asimismo, se establecen consorcios de seguros (articulo 11 de
la Ley General de Instituciones de Seguros) y de fianzas (articulo %o.
Ley Federal de Fianzas) formados para prestar servicios de seguros y
de fianzas, respectivamente, a sus miembros, o los consorcios para el
ejercicio de actos de comercio no lucrativos; las uniones de crédito, en
fin, la Ley Orgdnica del articulo 28 constitucional en materia de mono-
polios.

Para los autores los grupos econdmicos no tienen por qué relacionar-
se con la libertad de comercio o la restriccion de la competencia, ya
que pueden servir a fines diversos, sin embargo no podemos olvidar su
potencialidad economica y su objeto, que, generalmente, es precisamente
para eliminar tal competencia, razén por la cual los Estados de una u
otra manera limitan o prohiben las agrupaciones con fines similares.

Dentro de este contexto, los expositores del tema destacan un aspecto
interesantisimo como es el del control que unas sociedades ejercen sobre
otras, control que por cierto las diversas legislaciones no han definido
correctamente, pues en unos casos sélo se refieren a la titularidad de
mis del 519, del capital social, y en otras como en México (articulo
57 de la Ley del Impuesto sobre la Renta) se restringe a las sociedades
por acciones. '

Los autores, como sefialamos anteriormente, también analizan algu-
nos grupos econdmicos, de los cuales citan a la asociacion en participa-
cién (contrato peculiar que dado su objeto no siempre seria idéneo
para una agrupacién de empresas) ; los consorcios, las sociedades de car-
tera o de control, grupos personales, agrupaciones de estructura con-
tractual, conglomerados, carteles, fideicomisos Y contratos interempre-
sas; olvidan hacer referencia a otras formas de agrupaciéon como serian
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los concernos, los rings y los monopolios, pues aunque aluden al fidei-
comiso ésta es una figura particular que difiere del frust, sobre todo en
paises como el nuestro.

Por ultimo, sugieren la regulacion de las agrupaciones de empresas
en funcién de una reforma integral al Cédigo de Comercio, o mediante
la promulgacién de una ley particular de sociedades mercantiles en la
cual se haga referencia a este fenémeno. Como podemos observar no deja
de ser interesante un tema de tanta actualidad como el relativo a la
agrupacién de empresas, materia que por cierto los autores no agotan,
y aunque se pronuncian a su favor, tampoco defienden categéricamente.

Soyla H. LEoN Tovar

Amoros Guarpiova, Manuel, “El leasing inmobiliario y su inscripcic’)n
registral”, Revista Critica de Derecho Inmobiliario, Madrid, afio LXI,
nam. 5649, julio-agosto de 1985, pp. 863 a 926.

Desde hace algunos afios se ha venido desarrollando en forma por demss
espectacular un nuevo contrato que ha solucionado muchos de los pro-
blemas de financiamiento requeridos por las empresas pequefas, me-
dianas y grandes; se trata del arrendamiento financiero (leasing) con-
trato que permnite usar un bien por un plazo determinade, vencido el
cual el usuario tiene derecho a seleccionar algunas de estas opciones: la
adquisicion del bien por un precio inferior; la venta del mismo a un
tercero y su participaciéon en el preducto de esa venta, o la prérroga
del contrato; conforme al derecho mexicano hay otras opciones posi-
bles, para las cuales se requiere la autorizacién de la Secretaria de
Hacienda y Crédito Piublico.

El trabajo del autor versa precisamente sobre este negocio, pero es
analizado desde el punto de vista de que el objeto del arrendamiento
financiero es un bien inmueble, caso en el cual evidentemente se invo-
lucran diversas situaciones juridicas, mds complejas que si se tratara de
un bien mueble. Asi las cosas, Amords analiza esa problemdtica y para
¢llo divide su exposicidn en seis apartados: L. El leasing en general. II.
El arrendamiento financiero inmobiliario, su concepto y peculiaridades.
ill. Naturaleza juridica, IV. Condiciones generales. V. El derecho dz
superticie y cl arrendamiento financiero inmobiliario, y VI. La inscrip-
cion registral del arrendamiento financiero inmobiliario.

En este orden de ideas, de manera sistemdtica, hace una breve refe-
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rencia al origen y cuna del contrato, su desarrollo, su recepcién en
Espaiia, ¥ su denominacién; cuestiona el vocablo con el cual se identi-
fica al negocio incluso en paises de idioma diferente del inglés.

En efecto, diversos autores se inclinan por considerar correcto el
nombre con el cual se conoce en los Estados Unidos de Amér.ca al arren-
damiento financiero, leasing, y es que Amords sugiere su traduccion al
espaiiol (como ya la hicieron las legislaciones espafiola y mexicana)
para definir correctamente al contrato toda vez que “nombrar es definir
y toda ciencia es un lenguaje bien construido.”

Por lo que hace al arrendamiento financiero inmobiliario, nos infor-
ma que a partir del 31 de julio de 1980 se regula expresamente en
Espaiia, pues anteriormente la ley solo aludia a los bienes muebles como
objeto del contrato. Después de exponer diversos conceptos de la doc-
trina sobre el contrato, destaca las peculiaridades de éste frente al arren-
damiento financiero de bienes muebles, los inmuebles financiados no
sélo conservan cierto valor, sine que incorporan una plusvalia con el
tiempo, de suerte que aqui no se podria hablar de la vida 1til del bien
como determinante para la duracién del contrato, ademds, el desarrolio
tecnoldgico no es determinante para el inmueble como si lo es para los
bienes muebles.

Las teorias sobre la naturaleza juridica del arrendamiento financiero
inmobiliario en realidad no difieren de aquellas establecidas para el
arrendamiento financiero mobiliario, v ello se debe a dos razones, que
ambos tienen la misma naturaleza porque son un mismo contrato, su
peculiaridad es el objeto indirecto, la cosa, que en un caso es un mueble
y en otro inmueble, la otra razén estriba en que cuando los doctrina-
rios abordan al contrato se olvidan de sus modalidades y de que los
inmuebles también pueden ser objeto del negocio, de manera que Amo-
rés explica las teorfas ya del préstamo, de la compraventa a plazos con
reserva de dominio, del contrato mixto, o bien del sui generis, en su
opinidn, para poder determinar la naturaleza del negocio, se debe aten-
der al propésito prictico perseguido por el usuario, cual es hacerse
duefio de los bienes, que los pagos representan la fragmentacién en
plazos del valor del inmueble incrementado con los intereses, gastos, y
demas accesorios; es decir, que se trata de una compraventa a plazos
con reserva de dominio, pues de otra suerte, concebido como relacién
arrendaticia, no merece proteccion juridica porque se vulnera el prin-
cipio de equivalencia de prestaciones y porque ¢l arrendamiento no es
la causa subyacente; de cualquier manera advierte que se trata de un
negocio juridico complejo y atipico con una causa unitaria que debe
ser valorada para determinar el nivel de su validez y eficacia juridica.
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Las condiciones generales del arrendamiento financiero son, a decir
del autor, una de las manifestaciones mas reveladoras de que el contra-
to es de adhesidn; el conjunto de cliusulas que integran su contenido
estd presente en todos los contratos, conceden a la arrendadora finan-
ciera una situacién preponderante y de beneficios desproporcionados
Irente al usuario, quien, por otra parte, estd impedido para discutir tal
clausulado, de suerte que se adhiere al contrato o no hay arrendamiento
financiero.

En este sentido, Amords cuestiona la validez no s6lo de algunas cldu-
sulas evidentemente abusivas, sino también la validez del mismo con-
trato, independientemente de toda la doctrina en torno a estos conira-
tos de adhesion, lo curioso es que cada cldusula cuya validez pone en
entredicho la justicia a condicidén de que se acepte que la naturaleza
juridica del arrendamiento financiero corresponde a una compraventa
a plazos con reserva de dominio, con lo cual se explican las cldusulas
de responsabilidad del usuario por la cosa en caso de pérdida aun por
caso fortuito o fuerza mayor, que serfa discutible si se recuerda que en
materia de compraventa civil “la cosa perece para su dueio”; la ckiu-
sula resolutoria y pago inmediato de mensualidades no vencidas; la
prohibicién de venta, cesién o traspaso y el pago mediante titulos de
crédito. En cuanto a la exoneracién de responsabilidad de la arrenda-
dora financiera por falta de entrega del bien al usuario, se inclina por
considerarla nula tanto en caso de dolo o culpa grave de aquélla como
en los supuestos de que actiie de manera culposa o negligente, € inclu-
so, cuando sin mediar éstas exista un enriquecimiento ilegitimo por
parte de la arrendadora financiera; otro tanto estima cuando en el con-
trato se exenta de responsabilidad a la misma arrendadora [inanciera
en casos de eviccién y vicios ocultos del inmueble.

En este contexto también analiza el supuesto de la tdcita reconduc-
cién que, en su opinién, no se aplica al arrendamiento financiero ya que
la relacién que deriva de éste no es de naturaleza arrendaticia sino de
compraventa a plazos, evidentemente parece olvidar que las opciones
que tiene el usvario a su favor son mds de una y que entre ellas se en-
cuentra la de compraventa, pero no es la Unica, si bien es cierto en la
mayoria de los casos es la seleccionada.

El arrendamiento financiero inmobiliario es mucho mds complejo que
aquél sobre bienes muebles, sobre todo curande el terrenc sobre el cual
se han de hacer edificaciones o construcciones no es propiedad de la
arrendadora financiera.

Este supuesto estd considerado timidamente por Amords, cuestiona
pero no da soluciones precisas al respecto, sélo considera la posibilidad,
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cuestionable también por sus implicaciones juridicas, de la existencia de '
un derecho de superficie en favor de la misma arrendadora financiera
y cuando el propietario es el mismo futuro arrendatario financiero, no
alude a la iposibilidad de que el propietario del terrenc sea un ter-
cero, 0 bien que siende el mismo futuro arrendatario financiero se pue-
dan presentar otras situaciones juridicas como la creacién de una socie-
dad de paja o de un fideicomiso, o bien los conflictos que se pueden
originar con el derecho de accesién, en fin, advierte que no entra en el
asunto para no alargar el tema, lo cual es explicable porque se trata
de una ponencia en donde el tiempo es el peor enemigo del conferen-
ciante, de cualquier manera es un trabajo decoroso. .

Finalmente, se refiere a la inscripcion registral del contrato, cuya
necesidad se manifiesta en protecciéon de los acreedores; en vista de los
actos de transmision y gravamen del inmueble realizados con antela-
cién al contrato; y como trdmite previo al ejercicio eficaz de los dere-
chos del usuario.

Plantea la posibilidad de que en el derecho espariol puedan los parti-
culares, en aras de la autonomia de la voluntad, crear otros derechos
reales, y, por tanto, ampliar los reconocidos actualmente y considerados
numeros clausu, para él, el arrendamiento financiero inmobiliario da
lugar a un derecho de naturaleza juridica real inequivocamente diferen-
ciada de los elementos que lo integran, se trata de una nueva figura no
prevista por el legislador a la cual deben aplicirsele las reglas de los
contratos con los cuales tiene mayor semejanza.

Asimismo advierte que la calificacién registral se debe proyectar sobre
el contrato con toda amplitud y versar sobre su validez, requisitos de
inscripeién y clausulas o condiciones generales. Cuestiona también la
posibilidad de inscribir un edificio que ain no se construye, sino esta
¢n mero proyecto, a lo cual da respuesta positiva,

Por dltimo, tal y como lo expone Amords, las cuestiones apuntadas
en su trabajo ponen de manifiesto 1a multiplicidad y complejidad de
los problemas juridicos planteados por el arrendamiento financiero y la
exigencia de su estudio con mayor amplitud y profundida para encon-
trar soluciones no sélo mds adecuadas, sino también mais justas.

Soyla H. LrdN Tovar
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Goubreau Mistrale, “Concurrence déloyale en droit privé commentaire
d'arret”, Revue Générale de Droit, Ottawa, vol. 15, ntm. 1, 1984, pp.
133 a 164,

En los sistemas de economia mixta de libre mercado priva la libertad
de comercio y concurrencia, tal como ocurre, segin noticia del autor, en
Canadg; pero, precisamente por ello debe existir un sistema de protec-
cién para las empresas, que se manifieste a través de restricciones o
ciertas limitaciones a esa libre concurrencia cuando sea contraria a la
ley, a la moral o a las buenas costumbres comerciales, para evitar que
desaparezcan aquellas mas pequefias,

La competencia desleal se manifiesta como. una serie de pricticas
ilicitas que sigue una empresa (a través de su titular o dirigentes) para
imponerse en el mercado y constituir monopolios u oligopolios en pzr-
juicio de la sociedad; por ello, practicamente todo el sistema del derrcho
de empresa estd basado en actividades consideradas ilicitas, cuya ejecu-
cion implica responsabilidad dvil o penal. En México el tnico texto
legal que define a esa figura es la Convencién Internacional de Paris
para la Proteccion de la Industria, que regula lo relativo a patentes,
marcas, invenciones. etcétera, moditicada para reflejar nuevas activida-
des ilicitas, ratificada por México al igual que sus reformas en 1962 y
que comstituye ley interna en nuestro pais (articulo 138 constitucional) .
De acuerdo con dicho tratado (articulo 10 bis) se entiende por compe-
tencia desleal todo acto contrario a los usos honrados en materia co-
mercial e industrial, de suerte que son actos de esta indole: cualquier
acto de tal naturaleza que cree confusion por cualquier medio con el
establecimiento de los productos ¢ actividad industrial o comercial del
comerciante; las falsas alegaciones en el ejercicio del comercio de los
establecimientos de los productos o actividades industriales o comercia-
les del comerciante; €] desvio de clientela,

Desde luego en nuestro derecho existen algunas disposiciones aisladas
sobre esa materia, como en derecho laboral (rescision del contrato al
trabajador que se dedique a trabajos de competencia) ; en derecho mer-
cantil para los factores, gerentes, los socios de responsabilidad ilimitada,
y los socios de la sociedad en nombre colectivo.

Como quiera que sea, la accién basada en la competencia desleal sus-
cita ciertas controversias en aras de la libertad de concurrencia. Gou-
dreau examina algunas de ellas a través de tres casos presentados en
Quebec, recientemente (1980), previo a lo cual establece un cuadro ge-
neral de dicha institucién, advierte que las acciones basadas en dicha
competencia pueden presentarse bajo una doble forma y los actos que
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le han dado nacimiento se pueden agrupar seguin el esquema general
siguiente:

1. Formas de la accién de competencia desleal. ) accién en garantia,
se presenta cuando existen relaciones contractuales entre dos partes en
Ias que una de ellas se obliga a no competir, vgr. en el caso de venta
de un establecimiento comercial, y &) accién de responsabilidad, que
deriva de la teoria general de la responsabilidad por actos ilicitos (“pe-
nal delictual”), vgr. por no vender los productos a “X” sino a *Y”.

2. Esquema de actos desleales. Estos actos pueden manifestarse por
maniobras de confusién, maniobras de denigracién (o difamacién) o
maniobras de desorganizacién. El primero de ellos se manifiesta con la
desviacién de clientela por confusién en los productos o en el estable-
cimiento del comerciante concurrente, por imitacién de marcas, nombre
comercial u otro signo distintivo, o por la presentacién de productos
que el publico reconozca como distintivos de una marca o de una em-
presa. La denigracién consiste en el desacreditamiento de un estable-
cimiento comercial rival a los ojos del piublico, ataques a su reputacién
o en desprecio de los productos que fabrica o vende; vy, el tltimo, la
desorganizacion se presenta cuando se destruye el funcionamiento inter-
no de un establecimiento concurrente o se tiende a desorganizar el mer-
cado en general.

De acuerdo con el autor los fundamentos legales de las acciones de
competencia desleal en Quebec son la Loi sur les marques de commerce
de 1970 v el Code Civil du Bas-Canada; pues bien, el articulo 7o. del
primer ordenamiento prohibe aquellos actos de competencia desleal,
pero la Corte Suprema de Canad4 ha declarado la inconstitucionalidad
del dltimo inciso (¢) de dicho precepto, y en opinidn del autor, todo
el precepto estd en duda en cuanto a su validez. Por otra parte el artfcu-
lo 1053 del Codigo Civil citado establece la responsabilidad “delictual y
cuasidelictual”, precepto que no cuestiona Goudreau sino que simple-
mente se dedica al andlisis del articulo 7o. precitado.

Bajo este contexto pasa a comentar los tres casos a que nos referimos
anteriormente. Refiérese a la validez de dicho precepto de la Ley sobre
marcas de comercio, articulo que, grosse modo, reproduce su correlato
10 bis de la Convencién Internacional de Paris.

ier. caso. Una compaiiia norteamericana, gran explotadora de Estados
Unidos de una cadena de moteles bajo el nombre “Motel 6", demanda
a una sociedad de la Columbia Britinica por registrar la marca “Motel
6" y llamar la atencidn del piblico sobre una empresa y sus servicios de
manera tal de causar confusion entre lus empresas. La demanda se
exceptiia con base en que el articulo 7o., inciso “b”, base de la accidn,
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es ultra vires de los poderes del parlamento federal; es decir argumenta
la inconstitucionalidad del precepto, v que la causa de la accidén es una
simple cuestion de concurrencia desleal regulada por el Common Law
a través del Wrong of Passing off, cuya competencia corresponde a un
juez provineial y no al Tribunal federal. '

En opinién del autor la ventaja de invocar el articulo 7o. estriba en
no requerirse que las partes sean concurrentes directas como si ocurre
con la accién passing off, aunque advierte que el invocar tal precepto es
solo un modo accesorio de proteccién industrial sobre una marca. Ahora
bien la decisién del tribunal fue declarar inconstitucional tal inciso “b”
apoyado en la decisién uninime de la Corte Suprema en un caso ante-
rior {Mac Donald © Vapor Canada Ltd) que versaba sobre abuso de
confianza de un ex empleado y la utilizacién ilegal de informacién con-
fidencial, Asimismo, el tribunal estimé que al decisidn relativa a tal
registro de una marca era una decisién in rem, oponible a todes, mien-
tras que la el juicio en passing off cra inter-partes.

Asi las cosas, Goudreau considera que este caso abre la posibilidad
de considerar fuera de la competencia federal los asuntos que versen
sobre el inciso “b” del precepto, pero también el que se consideren ultra
vires otros incisos del mismo articulo 7 y otros preceptos de la ley refe-
rida, y si debe permanecer tal sistema de competencias (dicotomia civil
y mercantil) o si debe reformarse la ley constitucional para dar compe-
tencia al parlamento federal.

20. caso. Versa sobre lo que el autor denomina dos niveles de la
accion de competencia desleal: negligencia y dafios. El demandante
Ambulance TMU FEnrg. intenta accidn contra los propietarios de un
comercio de ambulancias que ejercen sus actividades en Otawa, reagru-
pados en diferentes zonas para evitar la competencia, quienes previa
una enconada competencia con aquél, mandan imprimir un desplegado
cn el cual expresamente manifiestan que el demandante se niega a re-
agrupar a fin de dar un mejor servicio, en perjuicio de Ia comunidad.
La accion se intenta sobre la base de difamacién, se demanda la injuc-
tion y pago de dafios e intereses. Para el tribunal los demandados incu-
rrieron en un acto de competencia desleal constitutiva de negligencia, a
lo cual el autor se inclina por sugerir que no se debe juzgar la inten-
cion del concurrente sino la actuacién de la clientela, por ser mis con-
forme a los principios de responsabilidad civil.

er. caso. Concepto de perjuicio en competencia desleal. El deman-
dante la Collectif Liberié Inc. publica desde 1959 una revista bimes-
tral Liberté y en 1980 ¢l demandado Liberté Magazine Ltée et al, pu-
blica otra bajo el nombre de Liberié-Magazine, dirigido a la misma
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clientela. Se alega la confusién en el piiblico y se demanda una injuc-
tion, la demandada (los) intenta una injunction interlocutoria, punto
en el cual se detiene el autor. Aunque el demandado alega el no regis-
tro de la marca, el demandante prueba la confusidon y el juez resuelve
el derecho de propiedad sobre el nombre a favor del demandante sin
que se altere por la falta de registro, porque existe una probabilidad
razonable de que ésta sufra dafios.

Finalmente el autor advierte que la accion de competencia desleal
ticne cierto camine trazado en derecho privado, que cxisten recursos,
pero sus bases son precarias y eclabora una serie de cuestionamientos
muy interesantes al respecto que vale la pena estudiar como son: si se
trata de un derecho de propiedad sobre la clientela, de un abuso de
derecho de la concurrencia, o de una simple accién de responsabilidad.

Soyla H. LedN Tovar

KENNY, Mario Oscar, “Las acciones escriturales”, Revista del Derecho
Comercial y de las Obligaciones, Buenos Aires, afio 18, nims. 103-
104, abril de 1985, pp. 115 a 144.

Ciertamente el tema de las acciones como parte alicuota del capital
social, como titulo de crédito, o bien como titulo de participacién pa-
trimonial o corporativa ha sido estudiado por los tratadistas de la
materia; sin embargo, casi en su mayoria han olvidado aspectos de
la accién tan importantes como su usufructo o su enajenacién, fend-
menos juridicos que, sobre todo después de la Segunda Guerra Mun-
dial, han experimentado un creciente desarrollo debido a que unas
veces se utilizan como medios de control de una sociedad (take overs),
otras para aprovecharse del ente social, y otras mds como tinico o atrac-
tivo medic de inversidon y de financiamiento.

Asi las cosas, en los dltimos afios las exigencias del wréfico comer-
cial han presentado el problema de la liquidacién de un sinnimero
de operaciones bursitiles sobre acciones, debido a la enorme cantidad de
titulos y transferencias que ellas implican. Como respuesta al anterior,
algunos paises como Argentina han dado paso a la simplificacién de
la circulacién de acciones con la eliminacién de los titulos, mediante
un régimen de registro de cuentas, casi siempre apoyados con siste-
mas de procesamiento de datos.

En efecto, tal como lo expone el autor, se trata de un nuevo fend-
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meno que viene a cuestionar la naturaleza juridica de las acciones, es
decir, si pese a que ciertas leyes facultan a las sociedades por acciones
@ no emitir los titulos que representan el capital social, y a que, en
caso de ventas o nuevas suscripciones baste con su anotacién en los
registros respectives para que el nuevo titular sea tal sin necesidad de
la tenencia del titulo mismo, Jen tales casos se puede seguir conside-
rando a estas acciones como titulos de crédito?

Si bien el autor desde un principio niega a estas acciones el cardcter
de titulos de crédito, antes de concluir con tal aseveracién expone de
manera sistemdtica el concepto y desarrollo de la accion como cuota
de participacién, como titulo de crédito, v como objeto de inversién,
tltimo aspecto que, aunque no lo dice, prefiere exponer en lugar de
explorar el ya explorado aspecto de la accion como parte alicuota del
capital social. En seguida aborda el tema de las acciones escriturales
(como contrapartida de las cartulares), aquéllas que no estin repre-
sentadas por un titulo, sino que el nombre de su titular aparece en
una inscripcién en cuenta abierta en el registro de la sociedad emisora
o de un tercero autorizade al efecto.

Ahora bien, si nosotros hacemos un breve recorrido en la evolucion
histérica de la accion, tal como lo hace Kenny, de alguna manera ad-
vertimos ya sea un desarrollo en espiral o bien un circulo vicioso.

En efecto, poco después de su incipiente desarrollo la sociedad co-
mienza a emitir certificados a la orden cuya validez es meramente
probatoria, Iuego permrite la no reintegrabilidad de los portes y el dere-
cho a negociar el titulo representativo de la accién, mas adelante,
dicho titulo se hace necesario para el ejercicio de los derechos que
¢l mismo consigna, y, finalmente, debido a que sobre tales acciones
se hacen muchisimas operaciones, aparece la tendencia de no emitir mas
titulos, sino de asentar en el registro el nombre del titular de tales
derechos y cuando mds la expedicién de una constancia en la que
se diga que se es tiular de determinados derechos y si hay o no algin
gravamen tal y como en sus inicios operaba la circulaciéon de las
acciones.

En este orden de cosas, el autor considera que la eliminacién del
titulo como requisito para la existencia de un derecho que pueda
circular tal como lo hacen las cosas muebles, encuentra su justifica-
cién juridica en el “principio de Ia simplificacién analitica de las
condiciones legales”, mediante el cual la ley considera ciertos elemen-
tos de la relacion juridica como irrelevantes,

Como quiera que sea, lo clerto es que en la llamada accidn escri-
tural se da la desincorporacién, o dicho de otra manera ya no es el
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documento necesario para ejercitar el derecho en ¢l incorporade, su
titular puede hacer valer sus derechos como tal sin la necesidad de la te-
nencia material del titulo, basta que se compruebe tal titularidad
en el libro de registro de accionistas 0 en otro que una bolsa de valores
o algiin otro tercero autorizado lleve al efecto. Esto desde luego, ha-
ria suponer, como ocurre ain en ciertos paises, la existencia de acciones
no nominativas, y a la vez, como advierte el propio autor, fomentarfa
el auge de éstas, porque en paises como México en los que sélo se
admiten acciones nominativas no bastarfa con el endoso a favor de
persona determinada, sino que también seria necesaria su inscripcién
en tal registro, como ocurre para las acciones escriturales.

Dentro de toda esta problematica que no sélo es muy interesante sino
de mucha actualidad, Kenny advierte que la titularidad de la accién
se acredita con un certificado o constancia emitido por el ente que
lleva al registro, o sea que volvemos como empezamos en el siglo XVII,

En cuanto al registro de tales acciones, en su opinién, debe llevarse
a efecto con las formalidades de los libros de comercio, y puede hacer-
lo la propia emisora de las acciones o bien un tercero en nombre y
por cuenta de ésta, registrador que deberi hacer todas las anotaciones
relativas a cualquier acto juridico que afecte o involucre a tales acciones.

Otro de los aspectos muy interesantes que aborda el autor, aunque
no con la profundidad deseada, es el relativo a ciertos negocios juri-
dicos realizados sobre las llamadas acciones escriturales, como son la
copropiedad, el usufructo, y la prenda, en cambio dedica mds espacio
a la enajenacién de las mismas mediante oferta publica, punto en el
cual destaca aspectos como el de la imposibilidad de aplicar en todos
los casos las normas sobre titulos de crédito a dichas acciones, la nece-
sidad de que la ley distinga Ja oferta ptblica de acciones cartulares
y la de las escriturales; la inexistencia del depdsito colectivo de estos
tltimos, toda vez que todos los actos juridicos realizados sobre tales
acciones se traduce simplemente en un movimiento contable; finalmen-
te, concluye que tales acciones no son titulos de crédito, sin embargo
son valores mobiliarios no cartulares admitidos por la legislacion argen-
tina, y manifiesta su esperanza porque también se desmaterialicen otros
derechos o valores destinados a la circulacién como serian aquellos titu-
los emitidos por el Estado, las obligaciones, las aceptaciones bancarias
0 el papel comercial.

Gomo vemos, si bien pareciera un tanto atrevida su posicién no por
ello deja de ser interesante y abre la posibilidad para que en otros .
paises como el nuestro tanto el legislador como el estudioso del dere-
cho analicen esta nueva tendencia v en su caso la adopten sin menos-
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cabo de la proteccién y seguridad juridica de los terceros, eventuales
acreedores de los accionistas de la sociedad, y de esta misma. Esto sobre
todo porque no desconocemos que en la prdctica a diario se realizan
miles de operaciones sobre titulos de crédito emitidos en serie o en
masa, Y que la mayoria de éstos no sean emitidos realmente, y en otros
casos (casi todos) el nuevo titular no cuenta con la tenencia material
de dicho documento, situacidén que lejos de parecer caso de laboratorio
podria plantear serios conflictos juridicos, vgr, para exigir la entrega
material de las acciones.

Soyla H. LEON Tovar

Marti, J. Nicolds, “Responsabilidad del vendedor y riesgo en la com-
praventa mercantil”, Revista de Derecho Mercantil, Madrid, ntms.
165-167, enero-junio, 1985.

En el trabajo que resefiamos Nicolds Martf, basado casi exclusivamente,
en la letra y espiritu de la ley, analiza diversos supuestos de responsa-
bilidad del vendedor y de transmisién del riesgo. La importancia del
trabajo radica en poner de manifiesto puntos de vista contrarios a la
doctrina dominante, en aclaraciones pertinentes, v, para nuestro caso
particular, en el andlisis de diversos preceptos del Cédigo de Comercio
espaiiol cuyo contenido y redaccién estin copiados textualmente en su
correlato mexicano .

El tema estd desarrellado en cinco puntos, a saber: planteamiento;
mercantilidad del contrato de compraventa; cumplimiento del contra-
to; supuestos de responsabilidad del vendedor; y, el riesgo. Por lo que
se refiere al planteamiento, luego de varias reflexiones, advierte la
carencia de firmeza por la doctrina en cuanto a la responsabilidad del
vendedor por incumplimiento o cumplimiento defectuoso, aspecte que
toma importancia por la entrada en vigor de Ia Ley 26/1984 de 19 de
julio, sobre defensa de los consumidores y usuarios, toda vez que ad-
vierte que los legitimos intereses economicos y sociales de esos deben
ser respetados conforme a la misma ley y lo previsto a las normas civi-
les y mercantiles.

De acuerdo con esa ley de proteccién a los consumidores y usuarios
(términos englobados en uno solo “consumidores” en la Ley Federal
de Proteccién al consumidor mexicano, LFPC), estin excluidos como
tales aquellos que’ adquieran bienes o servicios para integrarlos a pro-
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cesos de transformacion, produccidn o comerdializacién; es dedir, se (x-
cluyen uquelios que conforme al Cédigo de Comercio son sujetos de
este ordenamiento. No obstante ello, el articulo jo0. de la ley citada
establece la aplicacién de las normas civiles y mercantiles a Jos consu-
midores y usuarios. En este orden de cosas, con razén hay preocupa-
cidn por parte del autor en cuanto a la responsabiiidad del vendedor,
puesto que la legislacion mercantil, paradéjicamente contorme a la ley
que protege a tales consumidores, les es aplicable a éstos. En derecho
meXicano, en cambio, conforme a la LFPC, las disposiciones dc ésta
son de orden publico y no puede alegarse en su contra uso. costumbre
u otra ley en contrario, como serian los cédigos de comercio y civil.

Mercantilidad de la compraventa, Para el Tribunal Supremo espariol
el dnimo de lucro constituye una caracteristica esencial para determi-
nar la mercantilidad del contrato en cuestion, lo cual ha causado serias
diticultades a la doctrina para determinar ese caricter a la “reventa”, es
decir a la compra para vender; con base en lo anterior Marti sefiala
que los actos de comercio objetivos manifiestan la existencia de actos
de esa naturaleza con independencia de la calidad de comerciante y
que en derecho espafiol positivo toda compra para revender con lucro
es mercantil, sean 0 no comerciantes las partes.

Bajo este contexto se advierte que el autor no admite la existencia
de los actos mixtos puesto que sostiene que el Cddigo de Comercio es
codigo de los actos de comercio y de ninguna manera se puede admitir
el sometimiento de un misme acto a tal ordenamiento y al Cddigo
Civil, utilizando cada parte sélo el aspecto que mds le beneficie; por
ello, las compras en tiendas o almacenes abiertos al ptblico —casas de
contratacién mercantil— son mercantiles, sometidas al Cédigo de Co-
mercio, cualquiera que sca la naturaleza de los bienes y la cualidad
de los compradores. Asi, el ordenamiento mercantil se manifiesta como
regulador de los actos de comercio, de la actividad mercantil y no del
vendedor o del comprador para quienes, de acuerdo con Marti, existen
otras leyes.

Cumplimiento del contrato de compraventa mercantil. En este punto
se analiza la obligacién de entrega de la cosa por parte del vendedor
y no la transmision de dominio ya que para la opinidn dominante tal
contrato no produce efectos traslativos, tinicamente genera obligaciones
de entrega a cargo de cada una de las partes; en apovo a lo anterior
el autor cita diversos preceptos del derecho comin espafiol segiin los
cuales el vendedor estd obligado a la entrega de la cosa objeto de Ia
venta; creemos que independiente de esa obligaciép, la traslacion de
dominio se da, en cosas ciertas y determinadas por mero efecto del con-
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trato puesto que no es una obligacién del vendedor, sino como diji-
mos, un efecto del contrato.

Ahora bien, el punto central para el autor es precisamente esa entre-
ga de la cosa, la cual para Garrigues v Broseta Pont consiste en poncr
a disposicién del comprador la cosa objeto del contrato. Un punto muy
discutible en este renglén es el sostenido por el propio autor para quien
la entrega y la recepcién son dos conceptos distintos (lo cual es correc-
to), por lo que en caso de una cosa entregada y no recibida se presenta
una wvaratio dominii; creemos que no hay incertidumbre respecto i
quién es el propictario de esa cosa, porque, vgr. de acuerdo con el de-
recho mexicano, hay compraventa desde el momento en que existe
acuerdo de voluntades sobre cosa y precio aunque la una no haya sido
entregada ni el otro satisfecho (articulo 2248 y 2249 Coédigo Civil) y
tratindose de cosas ciertas y determinadas, la transmision de Ia propie-
dad opera por mero efecto del contrato (articulo 2214 Cédigo Civil),
lo que sucede en materia mercantil es que los riesgos de la cosa no
corren a cargo del duefio (que seria el comprador), sino a partir del
momento en que se le ha hecho la entrega, ya real, ya juridica o bien
virtual, pero son dos situaciones totalmente distintas el riesgo y la
propiedad.

En cuanto a la entrega misma concluye que equivale a Ia puesta
a disposicion del comprador, punto que se corrcbora con la interpre-
tacion auténtica manifestada en la Ley de Ventas a Plazos de 1965,
que alude al “... momento de la entrega o puesta a disposicion del
objeto vendido”.

Supuestos de responsabilidad del vendedor. En este apartado se ana-
lizan varias hipétesis de incumplimiento total y parcial por parte del
vendedor y se exponen sus consecuencias: no entrega dentro del plazo
O no cntrega unitaria (sino parcial); no entrega por pérdida o dete-
rioro producidos sin culpa del vendedor; responsabilidad del vendedor
como depositario; responsabilidad en caso de que la cosa no esté indi-
vidualizada o no retina las condiciones exigidas en el contrato; el caso
de la muestra o la calidad; vicios o defectos de calidad o cantidad; vy,
el supuesto del saneamiento por vicios ocultos o internos, no alude al
caso de eviccién.

Por ultimo, hace una breve referencia al riesgo, tema bastante estu-
diado por la doctrina, pero de poca importancia en la actualidad, tal
como lo dice el autor debido a gran cantidad de instituciones juridicas
o de modalidades que permiten superar el sufrir el riesgo, como son
las compraventas CIF, el contrato e seguro o el de transporte con
seguro; de cualquier manera advierte que la transmisién del riesgo



326 REVISTA DE REVISTAS

tiene lugar con la entrega (en la compraventa mercantil), esto es que
la entrega estd vinculada con el riesgo y aquélla no necesariamente es la
real o material,

Soyla H. LEON Tovar

SeEcAL, Ruber y Natan ELkiN, “Los instrumentos juridicos de colabo-
racién empresaria en el derecho argentine”, Revista de Derecho Co-
mercial y de las Obligaciones, Buenos Aires, afio 18, nums. 103/104,
abril, 1985, pp. 148 a 184,

Uno de los fenémenos jurfdicos y econémicos que ha merecido la aten-
cién de los estudiosos del derecho y del legislador argentinos es el rela-
tivo a la agrupacién de empresas; tema abordado por los autores bajo el
sugestivo titulo de “los instrumentos juridicos de colaboracidén empre-
saria en el derecho argentino”, en el cual, exponen, en primer término
los aspectos generales para después analizar la colaboracién empresaria
de acuerdo a la legislacién argentina y al derecho extranjero.

La agrupacién de empresas (o la colaboracién) es un fenémeno pro-
pio de los paises capitalistas desarrollados cuyo propdsito, tan variado,
€s abastecer y ampliar el mercado, determinar el precio de ciertos pro-
ductos, eliminar la competencia, o distribuir, para efectos de produc-
cién o distribucién, zonas econémicas. Se trata de un fendémeno que
aprovecha formas asociativas o meramente contactuales que favorecen
el uso mds racional de los recursos humanos y materiales; es decir, de
establecer vinculos juridicos entre empresas que sin alterar su invidi-
dualidad y autonomia realizan en comun ciertas actividades.

El derecho argentino, tal como lo informan los autores, ha incorpo-
rado recientemente (15 de septiembre de 1983) a la Ley de Sociedades
Comerciales un capitulo especial (después del relativo a la asociacién
en participacién) que contiene el régimen juridico de dos figuras im-
portantisimas dentro del contexto de la agrupacién de empresas, nos
referimos a la agrupacién de colaboracién y la unién transitoria de em-
presas, concebidos ambos como contratos de colaboracién empresaria.

Para los autores los negocios de colaboracién empresaria no son un
nuevo o reciente fenémeno juridico, pues cédigos como el de comercio
belga ya regulaban a un acto de esta naturaleza como lo es la asocia-
cién de participacién; pero en este sentido hay que decir que si bien
tambi¢n en el derecho mexicano desde el Cédigo de Comercio de 1854
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(articulos 265 y 266) se regula esta figura, su contenido (aportacion de
bienes o servicios para participar en las utilidades y pérdidas de una
negociacion mercantil o de una o varias operaciones de comercio),
limitaria el objeto de las agrupaciones de empresas.

En otro orden de ideas, la agrupacion de empresas —en opinién de
los autores— es conveniente tanto para las empresas pequefias y media-
nas, como para el acercamiento de las nacionales con las extranjeras,
debido a que con la colaboracién entre ellas se superan dificultades
psicoldgicas, juridicas, fiscales y econdmicas; en tal sentido me incline
a considerar su regulacién mds que por su conveniencia, por la nece-
sidad de evitar abusos de los fuertes contra los débiles.

Cabe aclarar un punto que los autores confunden al expresar que
el grupo de sociedades en ocasiones esti “vulgarmente denominado
grupo de empresas”, lo cual me parece un desatino porque aunque
ambos términos pueden tener el mismo objeto, sus sujetos son diferen-
tes, de suerte que ambos son correctos; cuando hablamos de empresas,
evidentemente no nos referimos a sociedades, error en el que por des-
gracia inciden muchos de los mercantilistas, sino que distinguimos entre
unas y otras, la empresa, como el conjunto organizado de bienes mate-
riales € incorpéreos destinados a la produccién, distribucién y consumo
de bienes y servicios, “unidad econdmica”, sin personalidad juridica,
objeto de derecho, v a la sociedad como una persona moral, sujeto de
derecho y titular de una empresa. En otras palabras, puede haber
empresa sin sociedad y puede existir un grupc de empresas en el cual
sus titulares sean personas fisicas y/o morales; en los grupos de socie-
dades, en cambio, sélo existe la posibilidad de unién de una o varias
personas morales, vy no fisicas.

Dentro de este mismo contexto, los mismos autores intentan una dife-
renciacion entre “agrupacion de sociedades” y “grupos de sociedades”,
términos, que sin embargo significan gramaticalmente lo mismo.

Por lo que se refiere a los contratos de colaboracién empresaria pre-
vistos por la legislacién argentina, destacan que el aspecto central de
todo contrato de esta naturaleza es la “organizacion comtn” estable-
cida por las partes, organizacién prevista por la ley con expresién simi-
lar a la utilizada para las sociedades comerciales, pero con diferencias
tan marcadas como aquella que permite distinguir las dos fases de
una sociedad (la constitutiva y la de organizacién), que no se dan en
un contrato de colaboracion en donde se mantiene el caricter contrac-
tual; asimismo, tales agrupaciones, como establece la ley argentina, no
constituyen sociedades ni son sujetos de derecho, es decir, no son per-
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sonas juridicas, simplemente contratos plurilaterales en el sentido de
gue involucran varios empresarios.

Dentro de los objetivos de la agrupacion de colaboracién destaca la
prestacién de servicios a sus miembros de modo tal que “la actividad
se proyecte directamente en la esfera juridica de los participantes”, las
ventajas econdmicas generadas deben incidir directamente en el patri-
monio de las empresas agrupadas, en este aspecto los autores hacen
una distincién entre lo que es la finalidad y lo que significa el obje-
tivo, tan necesaria como oportuna para establecer la diferencia entre
la agrupacién de colaboracién y la unién transitoria de empresas, fe-
nomeno éste que se destina para ‘el desarrollo o ejecucién de una
obra, servicio o suministro concreto” (articulo 377, primer pérrafo de
la Ley de Sociedades Comerciales argentina); en realidad ambas figuras
son manifestaciones de la agrupacién de empresas, pero la primera es
de caricter permanente y la segunda transitoria.

Segal y Elkin destacan, dentro de los aspectos mas importantes del
contrato de agrupacion de colaboracién: debe constar por escrito y re-
gistrarse en el Registro Publico del Comercio; pueden celebrarlo tanto
los empresarios individuales como los sociales, y los nacionales o extran-
jeros; la duracién mdxima es de diez afios, prorrogable por otros diez;
la agrupacién debe tener una denominacién (articulo 369, inciso c,
idem) integrada con un “nombre de fantasia” y la palabra agrupa-
cién; en cuanto a la organizacién y direccién se prevé la existencia
de un mandato colectivo, general y oneroso; existe un fondo comutn
operativo y ciertas reglas, derechos y obligaciones para los miembros,
su admisién, separacidn o exclusion, similares a las de las sociedades,
lo mismo para la disolucion de la agrupacién.

En cuanto a la unidén transitoria de empresas, es otro contrate de
colaboracién cuyas caracteristicas son la transitoriedad y especialidad,
su objeto es €l desarrollo o ejecucion de una obra, servicio o suministro
concreto, objeto que se debe determinar en forma concreta en el con-
trato, cada empresario participa “pro-cuota”, por lo que se debe esta-
blecer la proporcionalidad de las participaciones de cada uno en la
obra, servicio o suministro a realizar. En este sentido union transitoria
de empresas bien puede ser una asociacion en participacién o “socie-
dad accidental o momentinea” ya que ésta tiene por objeto la reali-
zacion de una o varias operaciones de comercio, tal y como podria ser
un suministro a realizar previsto para aguella unién transitoria; en tal
caso, y si asi fuera, habria que cuestionar el nuevo régimen juridico
argentino en el sentido de una duplicidad de normas, o mejor dicho,
dqué criterios se van a aplicar a situaciones juridicas en las que para
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unos se trata de unma unién transitoria de empresas y para otros de
una sociedad accidental?, cuestionamiento que los autores ni siquiera
sefialan,

Por ultimo la agrupacién de empresas, al igual que otros paises, tie-
ne sus limitaciones, en el derecho argentino les estd vedado manipular
precios, impedir el desarrollo tecnoldgico o limitar la competencia, de
suerte que si realizan alguno de cstos supuestos estidn sujetos (los
empresarios) a ciertas sanciones, aunque no siempre es posible adver-
tir o comprobar la violacién de la ley, sobre todo cuando los empre-
sarios estin agrupados, no conforme a la ley sino mediante pactos de
caballeros, tal vez por esto los propios autores advierten la peligro-
sidad de dichas agrupaciones que pueden dar lugar a monopolios y
a provocar dafios al consumidor.

Soyla H. LEON TOVAR
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Barsosa MorEIRa, José Carlos, “La proteccion jurisdiccional de los in-
tereses difusos; evolucion reciente en el derecho brasilefio”, Rewvista
Uruguaya de Devecho Procesal, Montevideo, nim. ¢ de 1985, pp.
353-857.

No obstante su brevedad, el destacado procesalista brasilefio aborda
con profundidad el tema de la tutela procesal de los llamados intere-
scs difusos, transpersonales, colectivos o fragmentarios, que han sido
objeto de una preocupacién reciente por parte de los tratadistas ibero-
americanos, tema sobre el cual ha realizado aportaciones importantes el
profesor Barbosa Moreira.

Al respecto cabe recordar el magnifico estudio del mismo profesor
Barbosa intitulado “A agio popular do direito brasileiro como instru-
miento de tutela jurisdiccional dos chamados intereses difusos”, en la
obra Studi in onore di Enrico Tullio Liebman, Milan, Giuifre, 1979,
vol. IV, pp. 2673-2692, que fue comeniado en una resefia nuestra publi-
cada en cste Boletin Mexicano de Derecho Comparado, nam. 41, mayo-
agosto de 1981, pp. 988-941.

El autor sefiala la evolucion que ha tenido en esta materia la legis-
lacion brasilefia, que ha sido una de Jas primeras en nuestra regién



