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cuya logica estd. percibida como eminentemente antirreformista. El
tercer medio de accidn consiste en el relevo, en el reemplazo del per-
sonal responsable de las relaciones con los aliados, principalmente en
el departamento del secretariado del Comit¢ Central, responsable de
las relaciones con los partidos comunistas de los paises socialistas. Este
cambio de personas coincide con una politica gorbachoviana mas to-
lerante de las especificidades de los paises del bloque.

Pero, mds alld de los debates sobre los modelos de reforma y su
posible trasposicion en la periferia del imperio soviético, la diversidad
de las reacciones y de las implicaciones del cambio en la Union So-
viética refleja lz misma ambigiiedad dcl fendmeno Gorbachov. Inver-
samente, el balance del reformismo en la Europa del Este quita al
gorbachovismo parte del encanto de la novedad: invila a meditar
sobre los limites del fendmeno, pues no es fuente de verdadera ins-
piracion. )

Al concluir, el autor recuerda la respuesta que ¢l mdas ilustrado de
los zares, Alejandro II, dio, hace mds de un siglo, a una delegacidn
polaca que le sugerfa extender al imperio sus veleidades reformado-
ras para Rusia: “No se trata de sofiar, jcaballeros!”.

Monique LIoxs

DERECHO MERCANTIL

ARRUBLA Paucar, Jaime Alberto, “La autonomia de la voluntad vy
derecho comercial”, Revista de la Faculiad de Devecho vy Ciencias
Politicas, Medellin, Colombia, nim. 78, julio-scptiembre de 1987,
pp. 9-27

El articulo cuya recensién mos ocupa, presenta claramente la transi-
cién que la voluntad contractual ha sufrido en ¢l ambito del derecho
privado,

A partir del siglo XVIII la autonomia de la voluntad deviene im-
prescindible y tinico maderamen gracias al cual se construyeron y edi-
ficaron las expresiones mds significativas del derecho obligacional.

Es la épaca del Estado liberal y del liberalismo econdmico cuyo ori-
gen se halla en la Revolucién inglesa de 1688, su consolidacion en
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Ia Revolucidon estadounidense de 1776 y su entronizacion definitiva
cn la Revolucién francesa de 1789.

Hallan tierra fértil las ideas de Grocio, Hobbes, Locke, Rousseau
v Darwin,

Los derechos individuales: vida, libertad y propiedad, son sagrados.
El FEstado no sélo se limitaba a garantizar su inviolabilidad sino tam-
bién debia servir a la voluntad individual, completarla o suplirla,
conforme se presumia deseado por esa voluntad. Dos adagios compen-
diaban dichas ideas: voluntas facit legem y laizzer faire-laizzer passer.
Ademas, todas estas ideas estaban consagradas, primero, en los textos
constitucionales, luego, en los cddigos y en las cliusulas contractuales.
Mas tarde, la concepcién seria confirmada cientificamente, en el pan-
dectisio construido en torno a los conceptos de derecho subjetivo y
negocio juridico.

Posteriormente, en el siglo XIX, el principio de la autonomia de la
voluntad se concibe como un dogma cientifico sustentado en la evo-
lucién darwiniana.

Como resultado de los hechos sociales y econdmicos de este periodo,
el derecho se comercializa y se vuelve indispensable proteger el trdfico
juridico (comerciantes, industriales y prestamistas); de ahi, la prima-
cia de lo declarado sobre la intencion contfractual. La autonomia de
la voluntad se mantiene, perc como mero instrumento para el desa-
rrollo del comercio,

El Cddigo Civil (bdsicamente el napolednico) al no responder a las
exigencias de seguridad y celeridad del nuevo trifico econémico, pro-
voca el nacimiento de un dervecho auténome mercantil cimentado en
cl dogma de la autonomia de la voluntad, con unos contratos homo-
nimos a los civiles pero dotados de esos instrumentos aceleradores del
comercio,

La autonomia de la voluntad a pesar de ser el dogma fundamen-
tal encuentra cn el orden piiblico y las buenas costumbres (articulos
Go. y 1133 del Cédigo Civil francés; 1830 y 1910 del Cdédigo Civil
mexicano; 16 y 1524 del Cddigo Civil colombiano) sus unicas limi-
tartes.

Esta concepcidn se ve superada a fines del siglo XIX e inicios del XX
no sélo por las grandes transtormaciones de la vida social y del mun-
do econdmico, sino también por la repercusién que esos cambios tu-
vieron en el campo juridico: estandarizacion de los contratos (trans-
porte, seguros); intervencionismo estatal. En fin, la crisis del Estado
liberal arrastra a las demis instituciones que eran su consecuencia.
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Electivamente, el Estado ya no se podia conformar con unas nor-
mas generales de contenido neutral, sino que tenia que intervenir
para contigurar el contenido de la esfera social, con el fin de estable-
cer la justicia social que ¢l mercado liberal habia sido incapaz de
produciy; entonces, la actividad econémica se convirtié en un asunto
de inter¢s piblico y no meramente privado, de modo tal que el res-
pousable del desarrollo serfa no Gnicamente la libre iniciativa privada
sino principalmente el Estado.

Consecuencia de estas nuevas ideas es que la voluntad contractual
como unica oricntacion de la fuerza y los efectos del contrato se rom-
pe para abrir paso al imperio de la ley; el contrato pasa a ser parte
del engranaje del orden juridice del Estado. Aun mas, el factor prin-
cipal que determina el contenido de un contrato ya no es la voluntad
individual (individualismo) sino la voluntad de la comunidad (uni-
versalismo). En ese entendido, 1a locucion autonomia privade suplanta
a fa de autonomia de la volunfad.

En adelantc, la ley es la progenitora del negocio juridico. La auto-
nomia privada es el poder de los particulares —conferido por el siste-
ma juridico estatal— para crear normas juridicas.

La autonomia privada halla su razén de ser sélo en los espacios que
la ordenacion estatal deja a los particulares para que inserten su acti-
vidad normativa.

El contrato, entonces, ya no es una actividad originaria, creadora de
clectos juridicos por si mismo, sine una expresién normativa supeditada
# normas de superior jerarquia dentro del orden juridico. Las nuevas
ideas han caracterizado su vigencia en diversos ordenamientos relativos
al consumidor, a los bancos, a los transportes y seguros, a las socieda-
des, a las quiebras y, en general, a las obligaciones mercantiles.

Finalmente, cl autor, al vislumbrar futuras reformas a la legislacion
mercantil colombiana, sugiere delimitar diafana y definitivamente la
csfera de los particulares, suprimiendo los conceptos de orden publico
y buenas costumbres, por el campo quec la ley determine. Solamente
—expresa— el imperio de la ley como garantia ciudadana, puede man-
lener una iniciativa imaginante y creativa.

La nueva lilosolia que adoptdé la voluntad contractual en los albo-
res del siglo XX, ha permeado de algiin modo nuestra legislaciéon y
realidad mexicanas. Labor del legislador es captar la realidad y plas-
marla eficiente y oportunamente en la norma, de tal manera que ésta
ito quede a la zaga de aquélla.

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA
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Bianca, C. M.; Sono, K. y DaTe-Bag, S. K., “Conformity of the Goods
and Third Party Claims”, en Bonerr, M. J. et al., Commentary on
the Inlernational Sales Law. The 1980 Tienna Sales Convention,
Milan, Giuffre, 1987, pp. 268-328.

Se tratza de un comentario a los articulos 35-44 de la Convencion de
Viena sobre la Compraventa Internacional de Mereaderias, que se re-
tieren a la responsabilidad del vendedor por la calidad de las mercan-
cias. Bianca comenta los articulos 35-38, Sono los articulos 39-40 v
43-44, y Date-Bah los articulos 11 y 42.

El articulo 85 establece la obligacion del vendedor de entregar mer-
cancias con las caracteristicas, ¢n la cuntidad y con el empaque defi-
nidos en el contrato. Luego sciiala criterios para determinar, a falta
de disposicién contractual, caracteristicas ¢ue deben reunir ‘las mer-
cancias que entrega el vendedor. Bianca (p. 273) aclara que se con-
sideran parte del contrato las descripciones de mercancias en los ca-
tdlogos que el vendedor haya enviado al comprador al hacer la oferta
de venta. :

La convencién, comenta Bianca (pp. 269-271), ha optado en este pun-
to por distinguir entre la [alta de entrega de los bienes, que ocurre
cuando el vendedor no entrega mercancia alguna, y la entrega defec-
tuosa de mercancias. Considera, por consiguiente, que la entrega dc
un bien distinto del previsto en el contrato, es verdadera entrega,
pero entrega defectuosa. El comprador, en este caso, podri reclamar
al vendedor por no haber entregado bienes adecuados, una vez hecho
previamente el examen de las mercancias, pero no podri reelamarle
el no haber entregado. Es una diferencia sutil, pero que puede tener
consecuencias pricticas importantes.

Cuando no hay acuerdo sobre las caracteristicas de las mercancias
—siempre tiene que haber acuerdo, al menos respecio del género dc
las mercancias y la cantidad (articulo 14)—, el articulo 35 proporcio-
na criterios para determinar qué caracteristicas deben reunir. El pri-
mero es que las mercancias sean aptas para los usos a que ordinaria-
mente se destinan mercancias de ese tipo, esto es, explica Bianca (p.
274), que tengan las cualidades que ordinariamente tienen y carezcan
de los defectos que ordinariamente no tienen. La determinacion e
las cualidades que no deben tener se hace de acuerdo con lo que. se
entiende por uso ordinario de esas mercancias en el pais del vendedor.

El segundo es que las mercancias sean aptas para el uso que ha
de darles el comprador, siempre que éste lo haya manifestado, impli-
cita o explicitamente, al vendedor, al momento de perfeccionarse cl
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contrato. Esto es una consecuencia del principio de buena fe contrac-
tual, ya que ordinariamente el comprador confia en los conocimien-
tos del vendedor respecto de las mercancias. No opera este principio
cuando el comprador no confiaba o no debia confiar en la pericia
del vendedor. Esto wltimo, segan Bianca (p. 275), tendri que deter-
minarse caso por caso.

El tercer criterio dice que el vendedor debe entregar bienes con las
caracter{sticas de las “muestras” o “modelos” que le haya propor-
cionado el comprador. Al entregar muestra, opina Bianca (p. 276), el
comprador estd determinando las caracteristicas de las mercancias que
quiere comprar; por lo tanto, la entrega de muestras viene a ser una
forma de determinar contractualmente las caracteristicas de las mer-
cancias, y no deben aplicarse los dos criterios arriba analizados, que
operan cuando no hay disposicién contractual.

Finalmente, el articulo 35 dispone que las mercancias deben estar
empacadas o embaladas en la forma usual o en una forma adecuada.
La forma “usual”, aclara Bianca (p. 277), es la acostumbrada entre
los fabricantes de esas mercancias; st hubicra varias formas por
razén de Iugar, serd la acostumbrada en el comercio internacional, y
si mo Ja hay, serd la acostumbrada en el pais del vendedor. Si no hay
una forma usual, por ejemplo, por tratarse de nueves productos, se
requiere una forma adecuada, esto es, dice el autor (p. 277), apropia-
da para circunstancias normales. En todo caso las mercancias deben
ser empacadas o embaladas en forma tal que puedan llegar a manos
del comprador en buen estado; cuando el comprador manifesté al
vendedor la posibilidad de revenderlas en trinsito, éste debe tener en
cuenta tal eventualidad al empacarlas.

La responsabilidad del vendedor por la calidad de las mercancias se
excluye, de acuerdo con el articulo 385, parrafo 3, cuando el compra-
dor sahia o debfa saber las caracteristicas quec tenfan las mercancias
que le iban a ser entregadas. Esta regla, opina Bianca (pp. 279-280),
sélo se aplica cuando no hay una disposicion contractual que expre-
samente determine las caracteristicas de las mercancias. Por lo regular
se aplica en los casos de compraventa de bienes especificos, que el
comprador tiene oportunidad de examinar. Si después de haberlos exa-
minado, el g:omprador consiente la compraventa, es poque estd de
acuerdo en recibirlos tal como estin; sin embargo, aclara Bianca (p.
279). el comprador no esta obligado a hacer un examen minucioso,
sino s6lo el examen ordinario que haria cualquier comprador, por lo
que el vendedor, no cbstante el examen, sigue siendo responsable de
los defectos ocultos.
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Aunque no haya tenido posibilidad de examinar las mercancfas, el
comprador pudo haber sabido de defectos de las mercancias; por ejem-
plo, cuando ellos estin expresos o implicitos en la descripcién de las
mercancias, o cuando debia suponer que tendrian defectos, porque el
vendedor ordinariamente le entrega mercancias defectuosa, o porque
cl precio es notoriamente bajo. En estos supuestos, el vendedor no es
responsable.

Comenta Bianca (pp. 280-281) que el articulo 35 no precisa la obli-
gacion del vendedor de entregar bienes de una determinada calidad.
Pero, me parece que si lo hace, aunque de forma indirecta, al decir
que las mercancias deben ser aptas para el uso ordinario que se hace
de ellas.

Otro defecto es que no aclara si es responsabilidad del vendedor
el no entregar mercancias que cubran los requisitos de calidad para
poder ser importadas al pafs del comprador. Esto tendrd que decidirse
caso por caso; en general, opina Bianca (p. 283) que el vendedor no
esti obligado a conocer dichos requisitos, ni por consiguiente a cum-
plirlos,

El articulo 36 de la Convencidn distingue entre la responsabilidad
del vendedor por la conformidad con las mercancias y el riesgo del com-
prador. Por eso, precisa que el vendedor es responsable por toda [alta
de conformidad de las mercancias que exista al momento en que el
riesgo pasa al comprador (ver articulos 66 y siguientes), aun cuando
la falta de conformidad se haga visible tiempo después. Sin embargo,
aclara el articulo, el vendedor es responsable por la falta de confor-
midad de las mercancias, aun después de ese momento, si fue causada
por el incumplimiento de alguna de las obligaciones del vendedor; por
cjemplo, por no ir debidamente empacadas.

El articulo, comenta Bianca, da lugar a un problema de prueba:
¢quién tiene que probar que las mercancias, que llegaron deteriora-
das al comprador, reunian o no las caracteristicas convenidas al mo-
mento de trasmitirse el riesgo al comprador? El citado autor opina
que debe probarlo el comprador.

El articulo 87 contiene una disposicién novedosa en relacién con el
régimen de la compraventa en los sistemas juridicos de tradicién ro-
manista. Prescribe que el vendedor, si ha entregado las mercancias
anies de la fecha fijada, puede subsanar las faltas de conformidad,
reparando las mercancias o enviando otras, siempre que ¢sto no cause
inconvenientes o gastos graves al comprador. Un inconveniente grave
podria ser, segin Bianca, el hecho de que el comprador tenga que re-
gresar todas las mercancias para que el vendedor le envie otras; en
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este caso, el comprador podria pedir al vendedor una garantia de que
enviard las nuevas mercancias. Pero si el comprador, sin causa grave,
impide que el vendedor subsane su incumplimiento, pierde derecho
a exigirle responsabilidad al vendedor por tal concepto. El derecho del
comprador a exigir responsabilidad al vendedor por la no conformi-
dad de las mercancias entregadas, depende de que el comprador prac-
tique, en cuanto le sea posible, un examen de las mismas segun lo
dispone el articulo 38. Hacer el examen, opina Bianca (p. 296), no es
una obligacién del comprador, pero si una carga cuyo cumplimiento
¢s necesario para que pueda exigir responsabilidad. El examen debe
practicarse en un plazo razonable, contado a partir del momento en
que el comprador tiene control sobre las mercancias; si el comprador
revende las mercancias antes de que lleguen a €1, el examen podrd
Lacerse hasta después que lleguen a su nuevo desting, siempre que el
vendedor supiera o debiera saber que las mercancias podian ser re-
vendidas.

Practicado el examen, el comprador, si ha descubierto alguna falta
de conformidad por la cual pretenda exigir responsabilidad al vende-
dor, deberda dar aviso a ¢ste, indicindole la naturaleza de la falta de
conformidad, segin lo dispone el articulo 89. K. Sono, quien comenta
este articulo, hace ver (p. 308) que la falta de aviso oportuno hace
perder al comprador su derecho a exigir del vendedor la reposicién
de las mercancias (articulo 46), o declarar la rescision del contrato
(articulo 49); sélo puede reclamar dafios o reducir el precio, si tuvo
wna “excusa razonable” para no dar el aviso a tiempo (articulo 44).
El aviso debe darse en un plazo “razonable”, contado a partir del dia
en que el vendedor conocié o debié conocer la falta de conformidad.
La extension del plazo deberd decidirse caso por caso; asi, explica
Sono, si el comprador pretende reclamar la sustitucién de mercancias,
el plazo debe ser mds breve que si pretende sélo una reduccién del
precio.

Normalmente, el comprador conoce la falta de conformidad al meo-
mento de practicar el examen de las mercancias, o sea, que a partir
e ese momento corre el plazo para dar el aviso. Es mds dificil pre-
cisar el momento en que el comprador “debia saber” Ia falta de con-
formidad; para precisarlo, opina Sono (p. 309), debe atenderse a las
circunstancias de cada comprador. En general, establece el pdrrafo
segundo del mismo articulo, el plazo para enviar el aviso no puede
exceder de dos afios, contados a partit de que €l comprader tuvo en
su poder las mercancias, “a menos que ese plazo sea incompatible con
alguna garantia contractunal”.
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Opina Sono (pp. 511-313) que esta ultima frase deja sin decidir mu-
chos problemas que pueden presentarse por causa de que las partes
convinieron una garantfa por un tiempo menor o mayor que el de dos
anios que cstablece la Convencién, por lo que es necesario determinar
con cuidado el alcance y contenido de tales garantias.

El articulo 40, comenta Sono (p. 314), hace irrelevante el hecho de
que el comprador no practique el examen de las mercancias o que no
dé aviso oportuno de la falta de coniormidad, cuando ésta se refivre
a hechos que el vendedor no podia o no debia ignorar, v que no puso
en conocimiento del comprador. No hace falta, dice Sono, que el ven-
dedor conociera exactamente la falta de conformidad; basta que su-
piera de hecho, de los que, ordinariamente, resulta una [alta de con-
formidad.

Los derechos que pueden pretender los terceros respecto de las mer-
cancias y la responsabilidad que de ello deriva para el vendedor, son
la materia de los articulos 4] y 42, que comenta 8. K. Date-Bah. El
articule 41 se reficre, en general, a cualquier derecho de tercero, v
el articulo 42 a los derivados de la propiedad industrial o intelectual.
El vendedor estd obligado a entregar mercancias (articulo 41) libres
de cualquier dereche o “pretensiom” (claim) de tercero, lo que signi-
fica, comenta Date-Bah, que el vendedor es responsable ante el com-
prador no solo por las reclamaciones justificadas de terceros, sino
también por las no justificadas (p. 818), ya que ellas causan gastos
de litigio.

El articulo 42 establece la responsabilidad del vendedor de entregar
mercancias libres de derechos o pretensicnes de terceros basados en la
propiedad industrial o intelectual. Pero ¢s una responsabilidad limi-
tada a los derechos que el vendedor sabia, o no debia ignorar, que
existian al momento del perfeccionamiento del contrato, v siempre
que esos derechos se funden en la ley del pais del comprador, o en la
ley del pais donde las mercancias iban a ser usadas o revendidas, cuan-
do el vendedor conociera esta circunstancia. La limitacion de esta
responsabilidad se justifica, seglin Date-Bah (p. 320), en que la pro-
teccién de los derechos de propiedad intelectual e industrial varia ¢n
cada pais; puede ser, por ejemplo, que unas mercancias violen los de-
rechos de una patente protegida en un pais, pero pueden introducirse
sin ninguna reclamacién a otro pafs, donde esa patenie ya pasoé i
ser de dominio publico.

La responsabilidad del vendedor se excluye cuando el comprador
conocia, o debia conocer, la existencia de tales derechos, o cuando ¢l
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vendedor surtié mercancias, de acuerdo con un diseilo, proceso o
muestra que le proporciond el comprador.

Para exigir responsabilidad al vendedor por estos casos, el compra-
dor debe dar aviso al vendedor del derecho o pretensién de tercero,
¢n un plazo razonable, contado a partir de que los conozca o deba
conocerlos. De ello trata el articulo 43, que comenta K. Sono. Es una
disposicién paralela al articulo 39, que dispone una carga semejante
para el comprador que quiere reclamar por la falta de conformidad
de las mercancias, pero con la diferencia, advierte Sono, que el articu-
lo 43 no fija un plazo limite para dar aviso, como lo hace el articulo
39 estableciendo un plwo miximo de dos afios. La falta de aviso,
dispone el pirrafo 2 del articulo 43, no limitard la responsabilidad
del vendedor, cuando €] sabia de la existencia del derecho o preten-
sion de tercero: es una disposicidn paralela al articulo 40.

El articulo 44, que también comenta Sono, dispone que el compra-
dor que no dio aviso oportuno de falta de conformidad de las mer-
cancias (articulo 39-1) o de cxistencia de derechos o pretensiones de
tercero (articulo 43-1), puede, si la omisién lue por causa justificada,
demandar los dafios que le¢ caus6é el incumplimiento. A este derecho
del comprador se opone, advierte agudamente Sono, el derecho del
vendedor, derivado del articulo 77, de que el comprador haga todo
lo posible por reducir los dafios. Esto puede limitar considerablemente
las pretensiones del comprador.

Jorge Apamte GODDARD

lriBARREN MonTEVERDE, Henrique, “La venta de las acciones hecha por
la sociedad cuando el accionista no las ha cancelade totalmente”,
Revista de la Facultad de Derecho, Caracas, Universidad Catdlica
Andrés Bello, num. 37, enero-junio de 1987, pp. 441.523.

Fii materia de sociedades andnimas, el derecho mexicano, al igual
que el extranjero, permite al socio suscribir acciones, pagaderas en
nuinerario, aunque no cubra integramente su valor, supuesto en el
cual la Ley General de Sociedades Mercantiles (LGSM) exige la exhi-
bicion de por lo menos el 20% de dicho valor (articulo 89).

En virtud de que las acciones representan una parte alicuota del
capital social y de que éste constituye la Unica garantia de los acree-
dores sociales, la integridad de ese capital significa un principio de
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orden publico, y la sociedad debe proceder a su integracién inmedia-
ta con el pago de las acciones no exhibidas totalmente por los accio-
nistas; para ello, la propia ley establece los mecanismos necesarios.

En efecto, si en el titulo de la accién consta el plazo en el cual el
socio debe pagar las exhibiciones y su monto, transcurrido dicho pla-
zo, la sociedad debe proceder a exigir judicialmente —la ley dice en
la via sumaria, que no existe—, €l pago de la exhibicién, o bien a la
venta de las acciones {articulo 118 de la LGSM). Ahora bien, si no
existe plazo para el cumplimiento del pago, la sociedad debe publi-
car, en el periddico oficial de la entidad federativa a que corresponda
su domicilio social, la fecha sefialada para el pago con treinta dias de
anticipacién por lo menos; es decir, debe requerir de pago al deudor
sefialaindole un plazo para el cumplimiento; si éste transcurre sin que
se haya cubierto €l precio, la sociedad procederd a exigir judicialmente
el pago o a vender las acciones.

El articulo 120 de la misma Ley sefiala que dicha venta se hard me-
diante corredor piblico y que del producio de la venta se cubrird la
exhibicién decretada; si hubiere excedente se aplicarin gastos de ven-
ta e intereses legales sobre el monto de la exhibicién; si hay rema-
nente le sera entregado al antiguo accionista.

La integracion del capital social es tan importante que la sociedad
no puede sujetarse a tramites lentos o procedimientos largos para cu-
brir dicho capital; de ahi que st en un mes, a partir de la fecha en
la cual debiera hacerse el pago de la exhibicién, no se hubiera ini-
ciado la reclamacién judicial o no fuera posible vender las accioncs
en un precio que cubra el valor de la exhibicién, la ley dispone que
tales acciones se declararin extinguidas y se deberd reducir el capital
social.

Esa venta de acciones por parte de la sociedad ante el incunplimien-
to del socio moroso, prevista no sélo en el derecho mexicano, sino tam-
bién en el extranjero y en particular en el de Venezuela, es objeto de
andlisis por Monteverde, para quien, a la luz del derecho venezolano
constituye un acto ilegal, anticonstitucional y causa suficiente para in-
vocar la nulidad del precepto que faculta a la sociedad para proceder
a esa venta.

En efecto, el articulo 295 del Codigo de Comercio de ese pais per-
mite a la sociedad andénima, en caso de falta de pago de las acciones
suscritas, vender los certificados de ellas y, en su defecto, anular dichos
titulos, precepto que, a decir del autor, deja en estado de indefension
al accionista moroso, Para argumentar su interesante postura al res-
pecto, hace varios cuestionamientos y acude al derecho extranjero.
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Su labor de derecho comparado, sin embargo, es muy pobre debido
a que desafortunadamente no tuvo a la mano los textos legales relati-
vos, Unicamente consulté a los autores nacionales de Argentina, Méxi-
co, Alemania, Italia y Espaila, razén por Ia cual no solo se vid limitado
su trabajo, sino también en algunos cascs desconocid la situacidn de la
figura en cierta legislacion (mexicana), o bien acudié a tratadistas que
se refieren a legislaciones va no vigentes (Rocco, Vivante). De cualquier
manera, al exponer las opiniones de cada autor, elabora sus propios
comentarios y conclusiones, de forma inclusive un tanto redundante.

Para determinar la naturaleza juridica de la venta de las acciones,
expone diversas tesis, segun las consideraciones doctrinales: si se trata
de una resolucidon contractual por voluntad de una de las partes, si es
una cliusula resolutoria ticita, una cliuvsula penal, un medio de de-
fensa privado o autodefensa, en fin, si constituye un derecho de reten-
cién, derecho de retracto, una resolucién de pleno derecho o de una
restriccion legal al derecho de propiedad.

Concluye, como los autores italianos citados por €l mismo, que sc
trata de una venta en dafio, fundada desde luego en el incumplimiento
del accionista de su obligacién de aportar, si bien difiere de ellos en
cuanto estima que este mecanismo de autodefensa previsto en el Codi-
go de Comercio venezolano es anticonstitucional, en vista de que viola
la garantia de audiencia del accionista sobre cuyos bienes se ejecuta
sin ser oido ni vencide en juicie; por tanto, cualguier persona, no solo
el interesado, puede invocar la accién popular y pedir Ia nulidad del
articulo referido.

Se trata de un tema cuestionable del que la doctrina mexicana prie-
ticamente nada ha dicho, v al igual que Monteverde se podria alcgar
extralimitacion de la Ley General de Sociedades Mercantiles al autorizar
a la sociedad para praceder a ¢sa venta sin antes haber cide y vencido
en juicio al socto (deudor); sin embargo, nuestra Ley no faculta a dicho
ente social sino le obliga (recuérdese que dice “la sociedad procederi
a") exigir judicialmente ¢l pago o vender las acciones.

Al igual que en un juicio ejecutivo y adn con mds fundamento, en
vista de que se ponen en juego los intereses de los acreedores sociales,
se procede a la venta de las acciones por autoridad del propic acree-
dor, sin intervencion judicial en virtud del incumplimiento del socio
moroso y de la urgencia de integrar el capital social, por lo que dc¢
no ser posible dicha venta debe reducirse inmediatamente el capital
social, para que éste sea real y no ficticio.

Soyla H. Liuon Tovar
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Maskow, D. y EOrst, G., “Payment of the Price”, en Bonerr, M. J.
et al., Commentary on the International Sales Law. The 1980 Vienna
Sales Convention, Milin, Giuffre, 1987, pp. 394-434.

El wrabujo contiene comentarios a los articulos 54 a 59 de la Conven-
cién de Viena sobre Compraventa Internacional de Mercaderias. Mas-
kow comenta los articulos 54 y 56 a bY y Edrsi el articulo 55.

El articulo 54 prescribe no sole la obligacidn del comprador de en-
tregar el dinero convenido como precio, sine ademas la de realizar to-
dos los actos y cumplir con todas las formalidades necesarias, de acuer-
do con ¢l contrato o con la ley aplicable, para que ¢l page del precio
pueda ser efectuado.

Estos actos, dice Maskow (p. 395), pueden consistir en la entrega de
dinero, de un cheque, o en una transferencia de fondos, cuando no
se ha conrvenido otra cosa en el contrato. Pero suele ocurrir en la com-
praventa internacional, que se convenga que el comprador deba dar los
primeros pasos para el cumplimiento del contrato, sea anticipando el
pago total del precio, sea haciendo un pago parcial, sea proporcionando
garantias. En estos casos, la obligacion de pagar ¢l precio, tal como
se contempla en el articulo 54, incluye el hacer los aclos necesarios
para hacer los pagos o proporcionar las garantias convenidas. El com-
prador no puede excusarse de incumplimiento de estas obligaciones,
diciendo que hizo todo lo posible por cumplirlas pere que por un
acto ajeno a su voluntad no pudo cumplirlas; por ejemplo, diciendo
que el banco le negé la carta de crédito. No puede excusarse, opina
Maskow (p. 396G), porque el comprador siempre tiene posibilidad de
acudir a otro banco, o cumplir con los requisitos que uno le exige pa-
ra darle la carta de crédito.

El cumplir con las formalidades que exige la ley para que el pago
sca posible se refiere, opina Maskow, a cubrir los Tequisitos que even-
tuaimente puede exigir un gobierno para transferir fondos al exterior.
Aqui la responsabilidad del comprador, en caso de incumplimiento, es
nienos exigente que en el incumplimiento de actos de naturaleza mer-
cantil, como los sefialados arriba, ya que si el gobierno no autoriza la
transferencia de fondos, ordinariamente ¢l comprador no tiene posibili-
dird de superar esa decision negativa. Aclara el autor (p. 398) que ha-
cer los tramites que pudieran ser necesarios para la recepcién de fon-
dos provenientes del exterior, es obligacion del comprader sdlo en tanto
que el lugar de pago sea el domicilio del vendedor, y que sean trimi-
tes que ¢l pueda razonablemente cumplir.
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Una laguna de este articulo, en opinion de Maskow, es que no da
reglas para definir el tipo de moneda en que debe pagarse el precia.
.o usual es que el tipo de moneda se defina en el contrato; cnando
1o es asi, entonces debe definirse de acuerdo con los convenios que al
respecto existan entre los paises del comprador y del vendedor, por la
costumbre (articule 9) que hubiera entre las partes, o en el comercio
entre los paises de ambas o, finalmente, de acuerdo con la ley aplica-
ble segin las reglas de derecho internacional privado.

El articulo 55, que comenta Edrsi, contiene una disposicién que cau-
s¢ mucha polémica y que quizi sea aplicable en pocos casos. Dice que
cuando se ha celebrado un contrate vilide y las partes no han deter-
minado el precio ni fijado medios para determinarlo, entonces se en-
tiende que el precio convenido es el generalimente cobrado al momento
de perfeccionarse el contrato, respecto de tales mercancias, en circuns-
tancias semejantes.

Reficre Eorsi (p. 405) que aunque io usual ¢s que las partes deter-
minen el precio o los medios para determinarlo, cada vez es mds fre-
cuente que suceda que se pidan simplemente las mercancias sin nego-
ciar acerca del precio; o sea, que el articulo puede ser aplicable,

El objetivo de esta disposicion, acorde con uno de los principios
generales de la Convencidn, es maaiener el contrato, que ha sido va-
lidamente concluido, pero sin determinacidn de precio. Para que pueda
operar el articulo se requiere, ante todo, un contrato vilidamente con-
claido. CGomo la validez del contrato es asunto no regido por la Con-
vencién (articulo 4), se tiene que acudir a la ley nacional aplicable al
contrate, En consecuencia, si la ley aplicable no acepta (como la me-
xicana) que el contrato sea valido si no hay precio determinado o de-
terminable, entonces no podrd operar ¢l articulo b5 de la Convencidn;
si, en cambio, la ley nacional acepta la validex de tales contratos (co-
mo el common law inglés), entonces se aplica el articulo de la Con-
vencion.

En ese ultimo caso, el articulo no se aplicard si las partes han hecho
alguna referencia en el contrate a que no aceptaran la forma de deter-
minar el precio que prevé el propio articulo. Esto, comenta Eorsi (pp.
4)8-409), puede ocurrir de tres maneras: a) si una de las partes hizo
referencia a contratos previos celebrados cntre ellas, o a las negociacio-
nes previas al contrato, y al precio que le determinen sobre esa base:
b) si una de las partes declaré que no se aceptaria el precio ticito de-
finido en la Convencion; c) si ¢l comprador ha pedido y tuvo la lista
e precios del vendedor, en cuyo caso ¢l precio se determinard confor-
me a dicha lista.
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El articulo 56, opina Maskow (p. 410), mas que definir obligaciones
o derechos, establece una regla de interpretacion: dice que cuandoe el
precio se conviene en relacién con el peso de las mercancias, deberd
entenderse, en caso de duda, que es el peso neto. El peso neto es, opina
el autor, el peso de las mercancias sin contar el peso de los materiales
de empaque.

El articulo se aplica sobre todo en ventas de cosas genéricas, en las
que es usual esta forma de determinacion del precio. También se apli-
ca en casos en que se establecen disminuciones del precio, en relacidn
con el precio de las mercancias; por ejemplo, cuando se compra una
cierta cantidad de plantas, por un precio determinado, conviniéndosc
que cada planta debe tener un peso minimo, y si posara menos, se re-
bajard el precio en cierta proporcién.

El articulo 57 se ocupa del lugar de pago del precio. En principio,
debe ser el convenido por las partes, pero si no lo hay, dispone el ar-
ticulo que sea el lugar de entrega de_mercancias o documentos, si se
convino e] pago contra la entrega, o, si tampoco hay este convenio, cl
domicilio del vendedor.

El pago en el domicilio del vendedor, dice Maskow (p. 413), puedc
ocurrir en tres casos: 4. en casos de pago de precio por anticipado;
B. cuando se conviene que el pago del precio se haga después de re-
cibir las mercancias, o después de recibir una factura pro forma, o
C. cuando el comprador tiene que pagar dafios o reembolsar gastos.

El pago, opina Maskow (p. 414), debe hacerse, si no hay convenio
en contrario, en efectivo, por lo que el vendedor puede rechazar um
cheque.

La obligacién de pagar en el domicilio del vendedor, explica €l au-
tor (p. 415), tiene cuatro consecuencias importantes: 1) el comprador
debe iniciar los trdmites para €l pago, y corre el riesgo por la demora
en hacerlo; 2) el comprador debe cumplir los requisitos formales quc
se exijan, en su pafs y en el del vendedor, para que el pago pueda
efectuarse; 3) el comprador paga los gastos de transferencia del precio
al vendedor, y 4) el comprador corre con el riesgo por la transferencia
de fondos, por ejemplo si se extravia un cheque.

El pago contra entrega de docwmentos o mercancias suele hacerse,
aclara €l autor (pp. 415 y siguientes) en estas dos formas: pago en efec-
tivo contra documentos o pago por carta de crédito contra documentos.

En la primera forma el pago suele recibirlo un banco, y el procedi-
miento se rige por las Uniform Rules for Collections. El vendedor
entrega los documentos a su banco y éste los envia al banco que va u
recibir el pago, que ordinariamente estd en el domicilio del compra-
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dor; o sea, que en esta operacién el lugar de pago del precio es el do-
micilio del comprador. Ahi el comprador tiene que entregar el dinero
al banco recolector. Esta forma de pago también puede hacerse, sin
la intervencién de un bance, mediante un agente del vendedor que
recibe el precio.

Cuando se conviene ¢l pago mediante carta de crédito, se aplican
los Uniform Custom and Practice for Documentary Credits. El com-
prador abre en un banco, ordinariamente de su domicilio, una carta
de crédito. El banco emisor de la carta informa al banco receptor donde
deben presentarse los documentos: ordinariamente es en el domicilio
del vendedor, que ha abierto dicha carta, con lo cua] asume la obliga-
cidén de pagar el crédito que consta de ella. E1 banco que recibe los
documentos paga el precio a nombre del comprador y exige su reem-
bolso al banco emisor de la carta. El lugar de pago viene a ser ordina-
riamente el domicilio del vendedor.

Fl segundo pérrafo del articulo 57 dispone que el vendedor corra
con los gastos adicionales que requiera el pago del precio, debido a
cambio de domicilio del vendedor. IEsto, interpreta Maskow (p. 418},
significa que el comprador, cuando debe pagar el precio en el domi-
cilio del vendedor, debe hacerlo en el domicilio que tenga, no al mo-
mento de perfeccionarse el contrato, sino al momento de efectuar el
pago. Ahora bien, si el vendedor cambia de domicilio, sélo podrd espe-
rar que se le pague en su nuevo domicilio, sr avisé del cambio al com-
prador (p. 414), Como el articulo s6lo dispone que ¢l vendedor corra
con los gastos adicionales que origine un cambic en el lugar de pago
del precio, se entiende, segun el autor (p. 418), que todos los demss
inconvenientes por ese cambio debe soportarlos el comprador.

Un problema, ne previsto por el articulo, es el caso en que el ven-
dedor ceda su crédito por el precio a un tercero. ¢Habrd de entenderse
que la cesion del crédito implica un cambio de lugar de pago, enten-
diéndose que el nuevo lugar es el domicilio del cesionario? Maskow
opina (p. 419) que nc se cambia el Iugar de pago.

El articulo 58 define el momento de pago del precie cuando las par-
tes no han convenido otra cosa.

La idea bisica del articulo, opina Maskow {p. 42I), es hacer simul-
tinea la entrega de los bicnes y cl pago del precio. Sin embargo, aclara
el autor, hay contratos en los que, por la forma de pago convenida,
no puede darse esa simultaneidad; por ejemplo, cuande se convicie
pago mediante carta de crédito; en esie caso, la noticia de apertura de
la carta de crédito debe tlegar a] vendedor, a mds tardar, el dia en que
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comience €l periodo para entregar las mercancias; tampoco debe haber
simultaneidad cuando se conviene el pago de precio por anticipado.

La disposicion contempla dos supuestos. Ll primero (parrafo 1) dice
que el comprador estd obligado o pagar €l precio al momento que el
vendedor ponga a su disposicion las mercancias o los documentos co-
rrespondientes.  El lugar donde el vendedor debe entregar los bienes
estid definido por el articulo 31,

El segundo supuesto (parrafo 2) es cuando el contrato implica cl
transporte de las mercancias. En este caso, el vendedor debe enviar las
mercancias, hacer los gastos correspondicnles, y puede exigir que los bie-
nes o documentos se entreguen al comprador hasta que pague el precio.
En este caso, ¢l momento del pago del precio es también el momento
¢n que los bienes o documentos se ponen a disposicién del comprador.
Maskow comenta (p. 424) que el comprador puede negarse a pagar el
precio en condiciones semejantes a las que puede negarse a recibir las
mercancias.

El parrafo 8 del articulo dice que el comprador tiene derecho a exa-
minar los bienes antes de pagar el precio, y que si la entrega de los
hicnes la hace el vendedor de manera que ¢l comprador no pueda ins-
peccionarlos, el comprador puede mnegarse justificadarmente a pagar el
precio. Aclara el autor que este examen de las mercancias, previo a
su aceptacion, es distinto del examen (ue posteriormente hace el com-
prador para ver si las mercancias son conformes con el contrate o no
(articulo 38). Sin embargo, hay ciertas formas de pago que pueden con-
venirse, que de liecho eliminan el derecho del comprador para negarse
a pagar si no puede inspeccionar las mercancias, tales como el pago
por carta de crédito o el pago contra documentos. 8i al hacer el exa-
men, el comprador descubre que los bienes no son, total o parcialmen-
e, conformes con el contrato, puede, opina ¢l autor (p. 426), rechazar
los bienes, o wceptarlos si le sirven, paugando parcialmente, en propor-
cion al valor disminuido de las mercancias por causa de la falta de con-
forinidad.

El articulo dice que el precio debe pagarse cuando el vendedor pone
las mercancias a disposicion del comprador o cuando pone los docu-
mentos mediante los cuales puede disponer de ellas. Estos documentos,
aclara Maskow (p. 429), variun segin los paises, regimenes aduaneros y
naturaleza de las mercancias: ordinariamente son los documentos gra-
cias a los que se pueden recoger las mercancias del transportista (como
el conocimiento de embarque) o del uhnacén (como el billete de deps-
sito); las facturas y los certificados de origen o serdn en tanto su exhi.
bicion sea necesaria ante las autoridades aduanales para poder impor.
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tar las mercancias. Otros documentos, como certificados de calidad,
instructivos de uso, etcétera, no son necesarios para la disposicion de
los bienes, pero si para su uso.

El articulo 59 establece que el comprador estd obligado a pagar el
precio a partir del dia que se determing en el contrato, o el dia que
se determind mediante la aplicacidn del articulo 58 de la Convencion,
sin necesidad de haber recibido requerimiento de pago alguno o de
que el vendedor cumpla alguna formalidad. Al respecto, comenta Mas-
kow (p. 432) que, salvo acuerdo contractual, el comprador debe pagar
cse dia todo el precio, y que si soélo pagara una parte, el vendedor
puede rechazar y exigir responsabilidad. Igualmente, si el comprador
paga antes del dia fijado, el vendedor puede rechazar ¢l pago o acep-
tarlo; si lo acepta, queda impedido de reciamar los dafios que pudiera
derivarse de ello a causa de una baja del valor de la moneda que reci-
bi6; opina el autor que el vendedor puede también aceptar el pago
anticipado, haciendo la reserva de exigir responsabilidad para el caso
de baja del valor de la moneda.

La disposicion de este articulo, de no exigir requerimiento de pago
ni cumplimiento de formalidad alguna, es suficientemente clara, como
para hacer inoperantes las referencias a algunas legislaciones naciona-
les que si exigen requisitos de este tipo. Se pregunta el autor si la pre-
sentacion de una factura es o no requisito para exigir €l pago. Res-
ponde (p. 434) que la factura, en tanto que es un documento necesario
para que el comprador obtenga el control de las mercancias, si debe
ser presentada, pero no porque sea una formalidad de la cual dependa
la obligacién del comprador.

Jorge ApamE GODDARD

NogiLi, Raffaele, “Osservazioni in tema di azioni proprie”, Revista delle
Societa, Mildn, afio 32, fasc. 3-4, mayo-agosto de 1987, pp. 760-806.

La adquisicién de acciones propias por la sociedad andnima, ha sido
objeto de limitacién por parte de las diversas legislaciones; la nuestra,
la Ley General de Sociedades Mercantiles (LGSM) expresamente les
prohibe adquirirlas, salve por adjudicacion judicial, en pago de crédi-
tos de la sociedad, supuesto en el cual el ente social goza de un pia-
zo de tres meses para proceder a enajenarlas o, en su defecto, y a falta
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de esa, a reducir su capital social, y mientras tanto la sociedad titular de
tales acciones carece del derecho de voto en asambleas.

Raffaele Nobili se propone estudiar el contenido de los articulos
2857, 2857 bis y 2357 ter del Cddigo Civil italiano, recientemente in-
corporados, asi como el 2357 quater relativo a la suscripcidn de accio-
nes propias. A la luz de tales disposiciones, las sociedades por acciones
pueden adquirir sus propias acciones ya emitidas, pero el artfculo 2357
quater les prohibe suscribir acciones propias; tampoco pueden como
fiduciarias, o por interpdsita persona, aceptarlas en garantia o en usu-
fructo. Son varios los puntos a tratar por Nohili, de ellos nos referimos
a continuacion:

Procedimienio de adquisicién. El instrumento normal para tal ad-
quisicién ¢s el contrato de compraventa, aunque podria ser también
la permuta o el reporto; para ello se deben satisfacer los requisitos es-
tablecidos por la ley; la decisién de compra por la asamblea general,
la autorizacion al consejo de administracién y la cjecucién de esa por
quien tiene suficientes poderes. Es posible que los accionistas ofrezcan
sus acciones antes de la asamblea; los socios, entonces, son llamados a
deliberar.

Las condiciones de ley. Para la adquisicion de tales acciones, el ar-
ticulo 2357 establece dos limitaciones; las legales y las voluntarias o
impuestas por asamblea; las primeras imponen que: a) la adquisicién
debe hacerse solo en los limites de las utilidades distribuibles y de las
reservas disponibles resultantes del witimo balance aprobado; b) que
sean acciones totalmente liberadas, y ¢) que su valor nominal no exce-
da de la décima parte del capital social.

Respecto de las utilidades distribuibles, considera que son aquellas
que pueden ser repartibles cntre los accionistas, y por lo que hace a
las reservas, las que no integren la legal ni la estatutaria y tampoco las
referidas al sobreprecio de las acciones. En este renglén expone el pro-
blema del uso de las reservas de revaluacion monetaria, las cuales si
se estiman disponibles pueden ser distribuidas entre los socios, pero no
debe olvidarse que entomnces queda sujeta al consenso de los acreedores
tal distribucion, y poedrian usarse para adquirir las acciones, lo que, sin
cmbargo, para Nobili traerfa graves inconvenientes.

En cvanto a que las acciones sean totalmente liberadas, advierte que
1a ley no impone expresamente la obligacion de observar igualdad de
trato entre los socios; sin embargo, dice, ello seria superfluo, pues tal
principio ya estd vigente en el ordenamiento italiano, ademds de que
lIa prudencia (principio también de la contabilidad) exige que se to-
me en consideracion en la adquisicién de acciones propias, es decir, que
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a todos los interesados en vender se les dé Ia misma posibilidad de
hacerlo. En este renglén, Nobili hace notar que con ello cambia su
posicioén contraria expuesta anteriormente.

Limites impuestos por la asamblea. Este érgano social debe fijar las
modalidades de la referida adquisicién con indicacién del nimero ma-
ximo de acciones, duracién —no superior a dieciocho meses—, del plazo
para proceder a la adquisicién, si bien otra sucesiva asamblea puede
prorrogarlo; asi como la indicacidn de los precios mdximo y minimo
para evitar que se beneficie a unos y perjudique a otros socios, v
sobre todo para impedir un incremento injustificado del precio de
mercado de las acciones, lo que dafiaria a quienes no vendieran sus
titulos.

Limites cuantitativos de la adquisicién de las acciones. Segtin indica
Nobili, antes del texto actual del articulo 2357, tercer parrafo, las so-
cicdades podian adquirir acciones propias sin limitaciones; ahora sélo
lo pueden hacer por las acciones cuyo valor nominal no exceda la dé-
cima parte del capital social. La relacién se establece entre valor no-
minal y capital social y no entre precio de adquisicién y capital sus-
crito, Esa limitante se refiere a todas las adquisiciones en ejecucién
tle deliberaciones procedentes; el excedente debe a su vez enajenarse o
proceder a su anulacién y consiguiente reduccion de capital social.

No obstante la anterior limitacion, existen “modos” de elininar el
excedente, diferentes del establecido por el articulo citado, ellos serfan:
anular simultineamente las acciones de exceso, reduciendo el capital
social; aumentar dicho capital, confiriendo derecho de opcion para sus-
cribir nuevas acciones Uinicamente a los otros accionistas, no a la socie-
dad, con lo cual se reduciria ese porcentaje; y asignar todas las accio-
nes a los socios, pero no a la sociedad misma.

Inobservancia de la ley en la adquisicion de acciones propias. Si la
wsamblea general viola 12 norma dictada en el interés general, la deli-
beracion es nula; ello sucede cuando autoriza adquirir acciones no
liberadas, ya que habria extincién del crédito a su favor por confusién
y por tanto una pérdida para la sociedad, o también cuando se ad-
quieren superando el 10% del capital social permitido, lo que, en su
opinidn, traeria como consecuencia Ia nulidad del contrato de com-
praventa.

Adquisicidn de acciones propias, casos de excepcion a la prohibicion
de adquirivlas con un valor nominal superior a la décima parte del ca-
pital social. En el caso de las adquisiciones para reducir el capital so-
cial y, en consecuencia, la anulacién de los titulos, se trata del supuesto
¢n el cual 1a sociedad adquiere las acciones mediante reembolso, como
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lo permite nuestra Ley (articulo 135) o rescate, como le llama Nobili.
La decisién de reducir el capital social, nos dice, puede tener lugar
antes o después de la adquisicion de tales acciones. La fusion por in-
corporacion no requiere deliberacién de asamblea para autorizar la ad-
quisicidn, ella se sustituye por Ia deliberacion de fusién; ademais, pue-
den adquirirse acciones no liberadas o no liberadas totalmente; ello
es valido al igual que si no dispone de utilidades correspondientes al
valor de las acciones propias que adquiera por incorporacién. Como
consecuencias de lo anterior resultan: que la incorporante debe ins-
cribir al activo del propio balance la reserva indisponible; si las accio-
nes adquiridas superan el 10% aludido, como seria ligico que sucediera,
debe procederse a la venta o anulacion del excedente. Asimismo, la
reserva indispensable, igual al importe de las acciones propias, inscrit
en el activo del balance, debe ser constituida y mantenida hasta que
las acciones hayan sido transferidas o anuladas.

Ejercicio de los derechos correspondientes a las acciones. Uno de los
problemas que preocupan al legislador es el relativo a la suspensién
del derecho de voto de la sociedad titular de sus propias acciones; lo
que se pretende con eso es evitar los manejos que los administradores
pudieran hacer en la sociedad mediante las acciones adquiridas por
la misma; por ello, el legislador italiano no sélo ha suspendido el de-
recho de voto, sino también los otros derechos que contieren los titu-
los, como el de opcion. Consecuente con lo anterior, dice Nobili que
si se dan en prenda las acciones propias, no por ello se transfiere cl
derecho al voto; en cambio, sostiene que si se hacen efectivos los de-
rechos suspendidos cuando los titulos se dan en usufructo.

Ademds de exponer algunas consideraciones en torno al aumento y
reduccidn del capital social (a propdsito de acciones propias), son ana-
lizados los actos de disposicion de las acciones. Enajenacion voluntaria,
trading y enajenacién obligatoria. Fl primer acto supone un acto vo-
litivo del ente social, manifestado generalmente mediante un contrato
de compraventa, o también una permuta o un reporto. El irading es
una figura peculiar que permite a la sociedad contempordneamente
adquirir y vender acciones propias, segun sus necesidades; basta que
una misma asamblea lo autorice a los administradores, quienes deben
informar a la sociedad sobre todos los movimientos relativos a las
adquisiciones y enajenaciones, lo quc evidentemente permite a los so-
cios ejercitar un cierto control sobre el propio trading. Por ultimo,
se analiza la enajenacién obligatoria, la cual supone la adquisicion
de acciones propias cuyo valor nominal supera la décima parte del
capital social, por lo que debe enajenarse el excedente o anularlo y
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proceder a reducir el capital. Finalmente nos recuerda que la ley per-
mite tener noticia de los actos relativos a esas acciones mediante el
balance y el informe de los administradores.

En conclusién, la legislacién italiana regula mds amplia y severa-
mente la adquisicién de acciones por la misma sociedad que las emi-
te; nuestro derecho, aunque sélo permite tal adquisicion por adjudica-
cién judicial en virtud de un crédito a favor del ente social, inicamente
suspende el derecho al voto, y pese a no establecer nada respecto al ca-
so de fusidn por incorporacién, creemos debe procederse inmediatamen-
te a la enajenacién o anulacién de las acciones propias asi adquiridas.

Soyla H. LE6N Tovar

VELisquez R., Carlos Alberto, “Inhabilidades e incompatibilidades de
los comerciantes”, Revista de la Facultad de Derecho y Ciencias Po-
liticas, Medellin, Colombia, nim. 78, julio-septiembre de 1987, pp.
29.33,

Al igual que otras instituciones juridicas, la que hoy resenamos tiene
su origen en la conseja o prudencia populares,

En efecto, €l tema de la inhabilidad y de Ia incompatibilidad de
los comerciantes finca su objetivo en la defensa del comercio y en la
honestidad de su ejercicio o en la rectitud, imparcialidad y consagra-
cién con las que ciertos funcionarios piiblicos han de desempefiarse.

En la legislacién colombiana el sujeto pasivo de esta figura con-
lleva plena capacidad legal de goce y de ejercicio. Mientras el Codigo
Civil (CC) habla de incapacidad especial con sancién de nulidad abso-
Iuta, el Cédigo de Comercio (CCo) seiiala que el inhibil es persona
plenamente capaz y sus actos de comercio son enteramente vdlidos.

Conforme a dicho ordenamiento, la incapacidad es una medida le-
gal de protecciéon al propio incapaz; la inhabilidad resulta una san-
cién para quien ha cometido infracciones o fraudes y una prevericidn
en ciertos casos; y la incompatibilidad un signo de prestigio y entereza
moral para ciertos puestos piblicos.

Son inhdbiles* para ejercer profesionalmente como comerciantes:
1) Los quebrados no rehabilitados (articulos 14 y 16 del CCo colom-

* El CCo y la doctrina mexicanos se refieren a prohibiciones para ejercer el
comercio; cfr. Mantilla Molina, Roberto L., Derecho- mercantil, 182 ed., México,
Porrtia, 1979, pp. 86 v ss.
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hiano; 12-11 del CCo mexicano; 13-11 del CCo. espaitol). 2) Los sen-
tenciados por delitos contra la propiedad (hurto), la fe piblica, la
economia nacional, la industria y el comercio, competencia desleal,
usurpacion de derechos sobre propiedad industrial... (articulos 14 y
16 del CCo. colombiano); falsedad, peculado, cohecho y concusién
(artfculo 12 del CCo mexicano); los sentenciados a pema de interdic-
cidn civil, mientras no hayan cumplido sus condenas o sido amnistia-
dos o indultados (articulo 13 del CCo espafiol). 3) Las demds personas
a quienes por sentencia judicial se prohiba el ejercicio de actividades
mercantiles (articulos 105, 116, 296 (3), 839, 1339 del CCo colombiano).

No pueden ejercer el comercio por incompatibilidad: a) Los fun-
cionarios de entidades oficiales o semioficiales respecto de actividades
mercantiles que tengan relacién con sus funciones (articulos 14 y 16
del CCo colombiano); los corredores (articulos 12-I y 69-1 del CCo
mexicano, 14 (3) del CCo espaiiol); los notarios (articulo 17 de la Ley
mexicana del Notariado para el D. F.) y los agentes aduanales. &) Los
funcionarios y empleados de la rama jurisdiccional y del Ministerio
Publico (articulos 14 y 16 del CCo colombiano, decreto 250 de 1950,
articulo 80; articulo 92-I1 de la Ley Orgdnica del Poder Judicial,
Diario Oficial del 5 de enero de 1988). ¢} En cuanto a incompatibi-
lidad, e} articulo 14 del CCo espafiol es muy concreto, agregaria vo,
casuistico, d) Los extranjeros no pueden ejercer el comercio en la
repiblica mexicana (regla general); hay excepciones claramente sefia-
Jadas en las leyes mexicanas de Poblacién e Inversiones Extranjeras.

Por lo que respecta a la sancién para quien transgrede las prohi-
biciones anteriores, el artfculo 14 del CCo colombiano regula una
que opera por via genérica; sin embargo, existen en particular para
ciertos casos (articulos 839 del CCo colombiano; 68-1, 69, 70-1 y 74-VIIIL
del CCo mexicanoe y 97 de la Ley mexicana sobre Quiebras y Suspen-
sion de Pagos).

En suma, los actos de comercio realizados por el inhabil o por la
persona que tiene una incompatibilidad, no obstante el impedimento,
son vdlidos. Es mis, incompatibilidad y prohibicién no impiden ad-
«quirir el status juridico de comerciante. Asi pues, la calidad de comer-
<iante no es un decir, es un hacer. El comerciante inhabilitado para
ejercer el comercio, que lo ejercita a pesar de la prohibicién, se halla
al margen de la ley pero, paraddjicamente, amparado por ella,

La prohibicién insita en la inhabilidad no es para la realizacién
de uno o varios actos de comercio por el inhabilitado, lo cual es por
demds perfectamente Hcito, la prescripcién consiste en que no puede
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ejercer profesionalnente el comercio, o Io que es lo mismo, determi-
nada actividad mercantil permaneniemente.

Aun cuando el articulo resefiado aqui es un comentario general,
nos resulta sugerente, ya que a nuestro entender la figura amerita un
claro, especifico y sistemitico régimen en nuestro Cddigo Mercantil,
es decir, varios preceptos que contemplan cual numerus clausus las
distintas hipdtesis de incompatibilidad y prohibicién, as{ como la san-
cion correspondiente.

Desde luego que mucho ilustra un andlisis doctrinario, preciso y
cabal, con legislacion comparada, que defina conceptos como capacidad

legal del comerciante, ser comerciante, ejercer el comercio, incompa-
tibilidad, prohibicign. ..

Pedro Alfonso LABARIEGA VILLANUEVA

WL, M., “Remedies for Breach of Contract by the Seller”, en Bo-
NELL, M. J. et al., Commentary on the International Sales Law. The
1980 Vienna Sales Convention, Mildn, Giuffre, 1987, pp. 329-382,

Se trata de un comentario de los articulos 45-52 de la Convencién de
Viena sobre Compraventa Internacional de Mercaderfas, que ya fue
aprobada por el gobierno mexicano y promulgada en el Diario Oficial.

Los redactores de la Convencién, explica el autor (pp. 329-330), de-
cidieron formar una seccidn que contuviera todas las disposiciones
relativas a los recursos por incumplimiento de las obligaciones del ven-
dedor. Paralelamente, hay otras dos secciones, una relativa a los re-
cursos por incumplimiento del comprador y otra sobre las obligacio-
nes del comprador.

El articulo 45 establece que el vendedor responde por cualquier
incumplimiento de sus obligaciones. No se exige, opina Will (p. 331),
que el incumplimiento sea por culpa, sino que basta sélo con que
efectivamente haya incumplimiento. Sin embargo, el articulo 79 de Ia
Convencién dice que el obligado no es responsable por incumpli-
miento, que se deba a un “impedimento” ajeno a la voluntad del obli-
gado. En otras palabras, se responde por el incumplimiento que no
sea atribuible a la voluntad del obligado; asi, podria concluirse que
¢l “incumplimiento”, consistente en la falta de entrega de una mer-

cancia especifica debido a que le fue robada al vendedor, no es causa
de responsabilidad.
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Aclara el articulo que el comprador podra exigir siempre, ademads
de la resolucién del contrato o su cumplimiento, o la reduccién del
precio, los dafios que le haya causado el incumplimiento, de acuerdo
con los articulos 74-77. Esta disposicidn, explica el autor, se hizo te-
niendo en cuenta que hay derechos {como el inglés o el alemdn), que
no permiten que el comprador reclame conjuntamente el cumpli-
miento o la resolucidn con la indemnizacién por dafios.

En cuanto el comprador inicia una reclamacién por dafios, no po-
dra (parrafo 3) el juez o drbitro que la conoce, conceder al vendedor
un plazo de gracia para cumplir su obligacidén. Lo podri hacer, en
cambio, el comprador (articulo 47-1).

El articulo 46 sefiala cuindo puede pedir el cumplimiento del con-
trato y por cudles medios. En general (pirrafo 1), el comprador pue-
de exigir el cumplimiento de las obligaciones del vendedor, a menos
que haya intentado un recurso que sea incompatible con el cumpli-
miento; por ejemplo, la resolucién del contrato. Los parrafos 2 y 3
se refieren a los casos de incumplimiento por falta de conformidad.

La falta de conformidad de las mercancias da lugar a dos recursos:
1y pedir la entrega de mercancias que sustituyan las defectuosas, o 2)
pedir su reparacién. Para pedir mercancias en sustitucién, se requie-
re que el comprador lo avise en un plazo razonable, de preferencia
en el mismo aviso en que notifica al vendedor la falta de conformi-
dad, segin el articulo 39; ademads, se requiere que la falta de confor-
midad constituya un “incumplimiento esencial” (ver articulo 25). Este
ultimo requisito se explica, dice Will (p. 338), porque seria excesivo
imputar al vendedor los riesgos por el progreso de las mercancias defec-
tuosas y los costos por transporte de éstas y de las nuevas, si la falta
de conformidad fuera de poca importancia. El comprador, antes de
reclamar la entrega de mercancias en sustitucién, aconseja el autor,
debe estar seguro de que se trata de un incumplimiento esencial.

La peticién de reparaciéon de mercancias requiere también un aviso
oportuno, y ademds que sea “razonable” en relacién con las circuns-
tancias del caso, tanto del vendedor, como del comprador. Al respecto,
comenta Will (p. 339) que debera tenerse en cuenta si el vendedor
es fabricante de las mercancias o sélo distribuidor, y si en el lugar del
comprador existen o no técnicos que puedan hacer la reparacién.

El principal problema que plantea la aplicacidn de este articulo es
el que los jueces, especialmente los de paises que no acostumbran ia
condena en especic —como los del common law—, quieran condenar
a la sustitucion o reparacion de mercancias, puede dar lugar a que
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el articulo se aplique de distinta manera, segin la nacionalidad del
juez.

El articulo 47 dispone que el comprador pueda fijar un plazo adi-
cional para que el vendedor cumpla sus obligaciones. El objeto de esta
disposicién es, opina Will (p. 344), dar seguridad a las partes. Por un
lado, el vendedor que no entregd oportunamente, gracias a este plazo
adicional, que debe ser de duracion *razonable”, sabe que puede en-
tregar tardiamente en cierto plazo. Por el otro, el comprador obtiene
1a seguridad, si el vendedor no entrega cn el plazo adicional, de que
s¢ ha producido un “incumplimiento esencial” y que puede declarar
la resolucién del contrato, de acuerdo con e] articulo 49. $i no fijara
el plazo adicional, el comprador tendria dificultades para probar que la
demora en la entrega constituye un “incumplimiento esencial”.

Para que el plazo adicional sea vdlidumente determinado, se requie-
re que sea claro, es decir, que el comprador fije con exactitud su ven-
cimiento. Expresiones como “lo mds pronto posible” o “sin demora”,
no cumplen esos requisitos. Ademds ha de ser de duracién “razona-
ble”, esto es, que dure tiempo suficiente para que el vendedor pueda
efectivamente cumplir sus obligaciones. Este requisito, observa Will
(p. 345), es para evitar que el comprador fijara un plazo adicional de
escasa duracion, con el dnico fin de obtener la seguridad de que el
vendedor no cumplié con el plazo adicional.

Si el comprador fija un plazo adicional, no puede, en tanto no ex-
pire el plazo, reclamar responsabilidad por incumplimiento. Pero el
haber fijado el plazo adicional no le priva de su derecho a exigir
indemnizacién por los dafios causados por la demora en el incumpli-
nento,

El articulo 48 contiene, opina Will (p. 349), una de las disposicio-
nes mds conflictivas de la Convencién., Establece el derecho del ven-
dedor a subsanar el incumplimiento de sus obligaciones, aun después
de haber vencido el plazo para cumplirlas. Este derecho depende, acla-
ra ¢l comentarista (p. 349), de dos condiciones: a. que el comprador
no tenga derecho a resolver el contrato, v b. que no cause grave in-
conveniente al comprador.

El derecho del vendedor a subsanar el incumplimiento choca con
el derecho del comprador a declarar resuelto el contrato cuando hay
un incumplimiento esencial. ¢Cudl debe prevalecer? Will opina (p.
351) que la cuestion puede resolverse despejando, en cada caso, esta
pregunta: ces posible que el vendedor subsane el incumplimiento? Es
una pregunta que ha de hacerse el comprador y responder él mismo,
atendiendo a la experiencia que haya tenido con el vendedor, a los
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términos del contrato y a las circunstancias actuales del vendedor que
€l conozca. Si el comprador prevé la posibilidad de que el vendedor
cumpla tardiamente, entonces debe abstenerse de declarar resuelto cl
contrato, porque el vendedor tiene derecho a subsanar el incumpli-
miento. Parece, segun esta opinién, que ei derecho del vendedor de-
pende de la voluntad del comprador, pero no es asi totalmente, va
que el comprador debe atender a datos objetivos (la experiencia con
el vendedor, los términos del contrato} para tomar su decisién. La
posibilidad contraria, esto es, que depende sélo del vendedor el tener
derecho a subsanar el incumplimiento, anularia el derecho del com-
prador a resolver el contrato, y lo dejaria en sitwacién precaria res-
pecto del vendedor moroso.

El derecho del vendedor a subsanar depende, ademis, de que no se
cauce un inconveniente grave al comprador. El inconveniente grave
puede ser la demora en la entrega, o la inseguridad del comprador
de obtener el reembolso de los gastos que hubiera anticipado.

Si se cumplen las dos condiciones (no haber derecho a la resolu-
cion del contrato y no causar inconveniente grave), el vendedor puede
subsanar el incumplimiento. Pero aqui surge una nueva cuestién,
¢eémo ha de subsanar el incumplimiento?, scomo lo quiere el compra-
dor o como lo quicere el vendedor?; por ejemplo: el vendedor entrego
mercancias no conformes con el contrato, por lo que el comprador
quiere que le entregue en sustitucién otras mercancias, mientras que
el vendedor quiere solo reparar las originalmente entregadas. La so-
lucién, en opinidn del autor (p. 355), deberd encontrarse caso por
caso, atendiendo a lo que resulta menos oneroso para las partes, de
maodo que si en el ejemplo citado, la reparacién de mercancias puede
hacerse satisfactoriamente para el comprador y con menos gastos gue
la entrega de mercancias sustitutas, entonces no es juste que el com-
prador exija la sustitucién.

Cuando no se cumplen las condiciones previstas en el primer pi-
rrafo del articula 49, para operar el derecho a subsanar el incumpli-
miento, el vendedor puede ofrecer al comprador que cumplird en un
cierto plazo. El comprador debe responder en un tiempo ‘razonable”
Y, por supuesto, tiene derecho a rechazar el cumplimiento tardio. Pero
si, pasado ese tiempo “razonable”, el comprador ne responde, enton-
ces se tiene por aceptado el ofrecimiento del vendedor, y el compra-
dor, mientras dura el plazo para subsanar el incumplimiento, ne puede
exigir responsabilidad al vendedor. Un problema que se deriva de esta
disposicién, ilustra Will {p. 355), es la definicion del tiempo en que
el comprador puede responder; en todo caso, opina, la duracién de
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ese plazo no puede exceder el plazo en que el vendedor ofrece subsa-
nar el incumplimiento; esto trae como consecuencia, reconoce el autor,
que el vendedor puede ofrecer €l cumplimiento en un plazo breve,
para asi reducir el plazo de respuesta del comprador.

El articulo 49 establece los casos en que el comprador puede decla-
rar resuelto el contrato. El primer parrafo prevé dos situaciones: a}
cuando el comprador incumple alguna de sus obligaciones, definidas
en el contrato o en la Convencidn —aclara Will—, v ello constituyc
un “incumplimiento esencial” (ver articulo 25), y &) cuando el ven-
dedor no entrega las mercancfas en el plazo adicional fijado por el
comprador (ver articulo 47). Puede ser, comenta Will (p. 363}, que
en un caso de no entrega de mercancias, y antes de que transcurra el
plazo adicional, se llegue a producir un incumplimiento esencial;
entonces, el comprador puede declarar resuelto el contrato, sin tener
que esperar que ¢l plazo transcurra, apoydndose en el inciso a de este
primer pirrafo.

El parrafo segundo del articulo 49 establece dos casas en que el com-
prador pierde su derecho a resolver el contrato, habiendo sido ya en-
tregadas las mercancias. El primero es la entrega tardia: el comprador
pierde derecho a resolver el contrato si no lo hace en un plazo razo-
nable, contado a partir del dia que supo de la entrega tardia. La
extensién del plazo, opina Will, depende de los usos mercantiles y de
las circunstancias del caso, tales como la naturaleza de las mercancias
o las condiciones del mercado. El segundo es el de cualquier otro
incumplimiento: el comprador pierde su derecho si no declara la re-
soluciont en un plazo razonable, contado a partir de que conacld o
debid conocer el incumplimiento, o a partir de la expiracién del plazo
adictonal fijado por el comprador (ver articulo 47), o a partir del pla-
zo adicional fijado por el vendedor (ver articulo 48).

Comenta Will (pp. 364 y siguientes} que otros articulos de la Con-
vencién también disponen la pérdida del derecho del comprador a
resolver el contrato, en ciertas circunstancias. El articulo 39 sefiala que,
en caso de no conformidad de las mercancias, el comprador no podrd
exigir responsabilidad, ni por consiguiente declarar resuelto el con-
trato, si no avisa al vendedor de la falta de conformidad en un plazo
razonable, contado a partir de que conocid o debid conocer la falta
de conformidad; sefiala que, en todo caso, pasados dos afios de que el
comprador tuvo en su poder las mercancias, no puede éste exigir res-
ponsabilidad, ni resolver el contrato por falta de conformidad. El ar-
ticulo 43 sefiala un plazo para exigir responsabilidad por la existencia
de derechos o pretensiones de tercero respecto de las mercancias, pa-
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sado el cual, tampoco podrid el comprador resolver el contrato. Y el
articulo 83 dispone que el comprador no tiene derecho a resolver
cuando no puede restituir las mercancias en las mismas condiciones
en que las recibié.

El artfculo 51 se refiere a los casos de falta de entrega o falta de
conformidad de una parte de las mercancias. El articulo, siguiendo
la tendencia de la Convencidn a mantener el contrato, dispone, como
regla general, que el comprador sélo podra exigir la responsabilidad,
por los recursos mencionados en los articulos 46 y 50, o por la parte
no entregada o no conforme con el contrato; solamente cuando tales
incumplimientos llegan a constituir un incumplimiento esencial, po-
drd pedir la resolucién de todo el contrato.

El articulo 52 contempla los casos de entrega anticipada o entrega
en exceso. Establece (parrafo 1) que el comprador tiene el derecho de
aceptar o rechazar la entrega anticipada. Sin embargo, comenta Will
(p- 380), no se trata de un derecho ilimitado, ya que el comprador
estd obligado a proceder de buena fe (articulo 7-1) y a tomar pose-
sion de las mercancias para conservarlas (articulo 86-2). Tomar posesion
no implica aceptar la entrega anticipada, por lo que el comprador
podrd reclamar los gastos que ello le cause. En el caso de entrega ex-
cesiva, el comprador puede aceptar el excedente o rechazarlo, Si lo
acepta, estd obligado a pagarlo segiin el precio convenido en el contra-
to; se entiende que lo acepta, opina Will (p. 382), si no avisa oportu-
namente al vendedor. Si lo rechaza, puede exigir al vendedor respon-
sabilidad por los gastos que le haya causado la separacién y almacenaje
del excedente. Por regla general, el comprador, al rechazar el exce-
dente, no puede rechazar todas las mercancias. Esto sélo puede ocu-
rrir, sefiala Will (p. 381), cuando toda la mercancia estaba amparada
por un unico conocimiento de embarque; entonces puede el compra-
dor rechazar toda la mercancia si demuestra que, por la entrega exce-
siva, hay un incumplimiento esencial que justifica la rescisién del
contrato,

Jorge ApaME GobpARD



