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El autor de este libro ha tenido amplia experiencia en el campo
profesional, puecs no sélo ha destacado su labor como juez de la
Cimara Nacional de Apclaciones en lo Comercdial, en Buenos Aires,
sino que ha cjercido durante muchos aiios Ia cdtedra como profesor
titular de las Universidades de Buenos Aires y de Belgrado. También
se ha desempeiado como director de los Institutos de Derecho Civil
de la Universidad Notarial Argentina y del Colegio Piiblico de Abo-
gados de la capital federal. Lo que aunado a su participacién en las
comisiones redactoras de los proyectos de unificacién de las legisla-
ciones civil y comercial de su pais, le ha permitido comprender la
importancia de la redaccién clara de los contratos para la vida mo-
derna.

Este trabajo viene a ser la continuacién de una serie de textos
que han publicado recientemente ecn la Repiiblica de argentina, y que
comprende algunas cuestiones pricticas como las relativas a la ar-
gumentacién de un caso y la fundamentacién de un recurso, y
c¢6mo hacer una demanda y cé6mo contestarla. Por el tipo de publi-
cacién, creemos que sc trata de un manual didictico cuyo propésito
¢s el de servir de orientacién al estudiante universitario o al profe-
sional que, recién egresado de la escucla, necesita una guia para el
desempeiio de su profesién por lo que hace a la formulacién de
contratos. Muchos errores y litigios se pueden evitar si las partes con
tratantes conocen desde un principio cudles son los puntos minimos
que debe contener un contrato determinado, ya que siempre se po-
drin evitar juicios molestos si parten de un documento claro en el
que sc dejen bien establecidos los derechos y las obligaciones de los
contratantes.

La materia civil y en especial la dedicada a contratos, ¢s rica en
la literatura hispanoamericana, abundan los buenos textos que ana-
lizan las distintas especies de contratos, inclusive dan algunos cjem-
plos, pero no conozco un solo texto con las caracteristicas del que
se reseiia, que pueda comparirsele con el escrito por el profesor
Alterini, toda vez quec mediante el empleo de un lenguaje claro y
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accesible al estudiante de derecho, intenta orientarle en la utilidad
de poder poner por escrito, en un documento juridico, lo que acuerden
las partes para la celebracién de un acto judicial.

El autor sefala que en su biisqueda de las claves de cémo redactar
un contrato, no procuré dar el molde, sino un plano; intenté brindar
bases ttiles para el cjercicio de la ingenieria juridica. El propio ca-
tedritico argentino da por descartado cualquier intento que com-
prenderia la redaccién de un texto sobre la teoria general del con-
trato, tiene que hacer referencia a los principios fundamentales y al
marco teédrico de la materia, como se desprende de la primera parte
del libro que se comenta, cuyos capitulos iniciales los dedica a re-
pasar los conceptos fundamentales, para después entrar de lleno al
propésito que guia la redaccién de su propio trabajo.

El libro estd dividido en doce capitulos, cada uno con sus respec-
tivos incisos. Podemos distinguir claramente tres grandes partes: la
primera corresponde a los aspectos generales y comprende los capi-
tulos I-V; la segunda que abarca del capitulo VI al X; y, finalmente,
los dos ultimos que se denominan “La nueva tecnologia” y “Ensa-
yando la redaccién”, respectivamente. En el capitulo primero expone
qué se debe entender por redactar y qué es un contrato, para des-
pués referirse sumariamente a la libertad de las formas que para la
validez de los contrates otorga la ley (argentina), lo que comprende
el idioma, la forma de escritura, ei papel, el lugar de suscripcién
del documento, la expresién de las cantidades en nimeros o letras,
el mimerc de testigos, etcétera, lo cual determina la existencia de
modalidades y variantes que en principio no alteran el valor del
documento.

El libro, y asi lo schiala ¢l autor, se ocupa especialmente del
contrato como generador de obligaciones, aunque no llega a abar-
car todo tipo de contratos, pues quedan excluidas las relaciones
juridicas que resultan de la compra de mercancias o servicios en
mdiquinas. Agrupa a los contratos en las tres categorias tradiciona-
les, omite las de consumo, no asi las que corresponden a las em-
presas y a los efectuados entre particulares, que él denomina “los
de todos los dias”.

Una de las utilidades que el autor vislumbra con su obra (p. 26}
es la relativa a los contratos atipicos, y tiene la esperanza de que
pueda ser iitil el libro para la elaboracién de un contrato dentro de
los moldes que no prescribe la ley, para lo cual es necesario distin-
guir entre los que tienen tipicidad social y los que no la tienen, y
si para aquéllos hay que atenerse ante todo a fos usos, y si para los
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atipicos mixtos corresponde privilegiar el elemento principal del con-
trato, o las normas del tipo mis semejante, o la combinacién de las
correspondientes a los tipos involucrados... (p. 27).

En el capitulo tercero introduce al lector en los llamados presu-
puestos, clementos y circunstancias del contrato. Aqui se aparta de
la teoria clisica que agrupa a los elementos en esenciales, naturales
y accidentales. Los Hamados esenciales son imprescindibles para la
existencia del contrato, los cuales pueden ser naturales y accidentales;
estos ultimos son los que pueden ser introducidos por las partes,
como el plazo o la condicién. Resume los elementos diciendo que
son las cliusulas que pueden tener, las que son esenciales, naturales
y accidentales.

De esa breve introduccién parte el autor para analizar las distintas
formas en que puede ser dasificado un contrato: tipicos y atipicos; for-
males, solemnes y relativos; reales; bilaterales; oncrosos o gratuitos;
de disposicién o administracién; de ejecucién permanente o diferida;
causados y abstractos; accesorios; finalmente, infuitus personae.

El capitulo V denominado “Formacién continuada del contrato”,
precisa la importancia del consentimiento, el valor de los primeros
contactos designados para la doctrina argentina como tratamientos
preliminares y que es en realidad una negociacién previa a la for-
macién definitiva del contrato; los alcances de la oferta, y si estd
sujeta o no a la confirmacién. La terminologia empleada en el texto
es explicada previamente, de tal manera que el lector pueda com-
prender los alcances de conceptos como “boleto provisional” o “con-
trato marco”,

A partir de aqui se encuentra el lector con la parte mds util del
libro, pues contiene la informacién necesaria para redactar mejor los
textos de los contratos. Explica Alterini en qué consiste el encabe-
zamiento, y lo relativo a las menciones que se hacen, como los nom-
bres de las partes, los documentos con los que se identifican los
contratantes, el scfialamiento de representante o la designacién de
los sujetos a partir de ese momento, para evitar repeticiones,

Los llamados “considerandos”, poco usados en ¢l medio, tienen
la ventaja de introducir en forma sumaria los antecedentes relativos
al contrato, como la finalidad que las partes persiguen con su inclu-
si6n, las razones por las cuales las partes entraron en negociaciones,
ctcétera.

Como se sabe, en materia contractual las definiciones sirven para
designar en un sentido determinado el sentido con el que son em-
pleadas distintas palabras; esto es de especial importancia por lo que
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sc refiere a los contratos en los cuales estin vinculadas las situaciones
tecnolégicas. Hay otros elementos importantes en ¢l propio trabajo
al que hacemos referencia, como son los anexos, las normas a las
que sc van a sujetar las partes y todas las declaraciones adicionales.

En el capitulo VII se analiza a los sujetos del contrato, lo que
significa hacer referenda al otorgante, a la representacién, a lo que los
sudamericanos denominan el contrato consigo mismo, y a las capa-
cidades para contratar. Sabido es que en todos los paises la legis-
lacién civil establece prohibiciones para realizar determinados actos
juridicos.

En el capitulo VIII se hace referencia a los terceros, a la trans
misién del contrato y a los casos especiales, eomo son la cesién en
garantia o en prenda.

Los siguientes puntos, también breves, permiten complementar la
parte relativa al objeto contractual; puede ser mediato e inmediato
a la licitud, y al equilibrio contractual.

En el capitulo X el autor scilala el contenido de las cliusulas
contractuales, de los presupucstos, clementos y aspectos relevantes
del contenido del documento, asi como lo relativo a las reglas de
interpretacién e integracién. Se denomina contrato “claudicante” a
lo que se conoce dentro de la terminologia como condicién que
sujcta la existencia del contrato a un hecho futuro o incierto. Espe-
cial énfasis sc hace en la responsabilidad, en las cliusulas de garantia
y las cliusulas quc la limitan, por razoncs de método sc reficre a
los aspectos impositivos y a las cliusulas especiales como ¢l arbitraje.

La bibliografia es amplia, detallada para cada uno de los capitulos,
y resaltan las obras de los tratadistas sudamericanos, franceses ¢ ita-
lianos. También las notas a cada uno de los capitulos aparecen en
la parte posterior, lo que hace del trabajo de Atilio Anibal Alterini
una obra intcresante, diddctica, escrita para cl lector no espedaliza-
do, que permite el conocimiento inmediato y la trascendencia de los
contratos. Esta obra recuerda la del autor nortcamericano Carl Fel-
senfeld, Writing Contracts in Plain English, que desde hace mis de
una década cs empleada en las escuclas de derecho de las universi-
dades nortcamericanas con gran éxito.

Juan Luis GoNzALEZ ALCANTARA



